【国际经贸动态】
法国女装成衣贸易逆差增大

据法国女装成衣联合会公布的统计数字，2001年法国女装成衣贸易逆差近12亿欧元，比2000年大幅增加了33.8%。


去年，法国女装成衣的出口额为21亿欧元，比前年增加2.6%；进口额为32亿欧元，同比增加12.7%。


该联合会提供的数字还显示，去年法国女装成衣制造业的净销售额（即不含税的销售额）为53亿欧元，比前年增加2.6%。去年法国女性在服装方面的消费开支约为108亿欧元，比前年减少了0.9%。

欧盟将取消所有限制巴西纺织品进口的配额

巴西与欧盟日前在此间就纺织品和服装贸易达成双边协议，欧盟将取消所有限制巴西产品进入欧盟市场的配额，巴西也将降低来自欧盟国家产品的进口关税。


巴西外长拉费尔在宣布这一消息时指出，这一协议使双方提前两年半达到了世贸组织根据纺织品和服装协议提出的在2005年实现贸易自由化的要求，它将成为南方共同市场与欧盟开展自由贸易谈判的范例。


据介绍，该协议取消了所有10项限制巴西纺织品进入欧盟15国的配额，涉及240种税率，涵盖棉布、棉纱、合成纤维和服装等10大类产品。巴西则承诺不再提高现行的纺织品进口关税，并在年底取消1.5%的纺织品进口附加税。双方还同意不再对纺织品贸易设置新的非关税壁垒。


该协议还需提交欧盟理事会通过，预计将于今年10月中旬或11月初正式生效。协议生效后，巴西纺织品继续享受欧盟20%的减税优惠。


鉴于欧盟将自2004年12月起取消对所有国家和地区的纺织品进口配额，巴西纺织工业协会表示将努力利用今后两年的有利时机，扩大巴西产品在欧盟市场的份额，把对欧盟的纺织品出口额从去年的2.2亿美元增加到4.5亿美元。

印度对加拿大成衣出口将有可能减少

由于加拿大政府允许尼泊尔和孟加拉国的成衣免关税、免配额进入加拿大市场，印度成衣出口商担心下一季（始于9、10月份）从加拿大获得的服装订单将有所减少。


据统计，印度服装在加拿大市场的规模约为45亿美元，其中印度产针织服装在加拿大市场销路很好。目前加拿大对印度服装征收的进口关税为18%，这就意味着印度纺织品和服装的价格将大大高于孟加拉国和尼泊尔。


此前，欧盟准许巴基斯坦纺织品免关税、免配额进入欧洲市场，印度纺织品服装出口已经受到很大影响。印度纺织服装业者对政府没有及时出台措施解决问题表示不满。有消息说，
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印度服装出口商早在加拿大赋予孟加拉国和尼泊尔贸易优惠条件之前，就已告知政府加拿大的这一意向，但政府没有予以充分重视。印度纺织业目前要求政府同意降低进口关税，以期欧盟对印度产品进一步开放市场，但印度政府还没有就此作出正式决定。

今年上半年中国服装出口日本减少

据《日本经济新闻》报道，今年1—6月日本从中国进口的服装数量出现下降，过去四年一直没出现这种情况。据分析，其主要原因是廉价服装经营大户进口放慢以及近年来在日本消费者中低价产品一边倒现象发生变化所致。


财务省贸易统计显示，今年1—5月从中国进口的服装同比下降5.7%，进口数量为30.75万吨。专门从事服装进口的大商社6月份的进口量也达到极限。到2001年下半年为止，近4年来的统计一直显示平均增长13.3%，而增长率最高的2000年上半年则达到26.9%。但是从去年起日本国内需求出现停滞，批发商和零售商的库存不断膨胀。进口商估计，去年的进口量中约有10—20%滞留在日本国内。据此，业内人士推断，到库存积压问题解决之前的一定时期内进口数量将维持目前这种低迷状态。当然，从长远观点来看，还会再次转为增长。


目前很多日本著名大服装企业都将生产基地移往中国。虽然日本国内的“空洞化”不断扩展，但与此同时，中国的技术水平不断提高，非低价格的女装的进口逐年增加。

澳大利亚位居我纺织品贸易伙伴第五

近年来，澳大利亚与我国的贸易蒸蒸日上，我国已经成为澳大利亚的第四大出口市场。在纺织品服装贸易方面，虽然与两国整体贸易相比稍有逊色，但也颇为风光。而今澳大利亚已经成为我国纺织品进出口的第五大贸易伙伴。


今年1至4月份，澳大利亚对我国纺织品服装的进出口累计金额为59025万美元，仅次于对日本、中国香港、美国和韩国的出口金额。其中我国对澳大利亚出口纺织品总价值为40832万美元，与2001年同期相比，增长4.7%。


据业内专家介绍，目前我国与澳大利亚贸易往来的兴旺发达，与澳大利亚20世纪60年代、70年代与日本，80年代与韩国和中国台湾的双边关系很相似；日、韩、台等经济实体，过去由于源源不断地得到澳大利亚的资源供应而促进了工业化的迅速实现。


澳大利亚华人占有很大比例，而且人数还在不断增加。受其影响，现在澳大利亚与我国的经济关系已经超过了它与日本、韩国的经济关系。在纺织品服装方面，澳大利亚更青睐具有中华民族和典型东方特色的产品。澳大利亚人认为，最近20年来中国在各方面都更容易打交道了。


据英国《金融时报》资讯，澳大利亚公司，特别是服务业，肯定将因为中国加入世界贸易组织而得到好处。目前，中国和澳大利亚两国已经开始讨论贸易和投资的协议。因为，据澳大利亚贸易委员会估计，在中国的3900亿美元的外国投资中，只有10亿美元是澳大利亚公司投资的。部分原因是，澳大利亚没有几家上规模的消费产品集团。两国讨论议题的目的是，消除双边商业联系的具体障碍，包括纺织品、农产品等检疫问题、许可证问题以及各行
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各业统一标准问题等。一经议决，中澳两国不仅在汽车、通信设备、钢铁和能源贸易方面会有长足进步，在纺织贸易上更会登上一个新的台阶。

纺织品在中越边贸中有优势

广西壮族自治区对外贸易经济合作厅、中国贸促会广西分会、防城港市人民政府最近联合发布了中越边贸商机指导。该指导中称，在中越边贸中具备竞争优势的商品是：纺织品和服装原料、农贸产品、电子产品、钢坯钢材、厨房用具、娱乐设施等六类商品。


目前，中国向越南出口200多种商品，中国在越南投资总额约2亿美元。由于越南国内生产能力有限，服装加工所需的高级面料以进口为主，每年需求量约8亿米。为降低进口成本，越南企业倾向于从中国进口面料，尤其是丝绸和毛绒。近半年来，越方多次组团至我国广西、广东等沿海地区寻找货源。我国相关企业可考虑与越南服装企业合作生产，去料加工，利用其配额出口欧盟市场。

进口商建议：中国纺织企业要紧跟流行趋势

最近召开的全国纺织品出口配额市场研讨会上，三家国外大型纺织品服装进口企业建议：面对新的挑战，中国纺织企业要紧跟国际流行趋势。


里斯克莱伯尔公司是美国最大的女装公司。该公司驻上海办事处总经理郎黛安在会上指出，过去中国纺织企业在纺织品服装出口上拥有高品质、低价位、货期可靠的优势，如今面对周边国家和地区的激烈竞争，仅有这几点已是不够。她建议，中国企业应革新思路，注重新产品（面料、纱线）的开发，紧跟流行趋势设计新款式，增加新服装项目；缩短生产周期，改造样板间，将1—2周的打样时间缩短到2—3天，而且首件样代表企业形象，要尽善尽美；提高准确性和系统化，文件、包装、标签都不能出错，安装先进的货运通知系统，运用国际互联网寻找信息，订购辅料；紧跟国际流行趋势，积极参加领导潮流的纱线、面料展。


PHI公司是美国西海岸最大的家用纺织品进口商。该公司董事长卢子德认为，作为供应商应必备以下要素：制定合理的价格、生产交货期缩短、加强与客户的沟通、了解客户需求、使用电子数据交换系统（EDI）、创建企业网站等。


世界最大的邮购公司——德国OTTO公司上海代表处总经理艾赛蒙，以翔实的统计数据介绍了2001年欧盟及其主要国家零售市场状况，并分析了目前欧洲零售商采购的重要因素，提醒中国企业应关注并遵守欧盟纺织品服装进口的生态环保标准和社会行为规范—SA8000标准。

【国际市场调研】
德国、西班牙和挪威家饰纺织品市场简讯

欧盟市场有3亿多人口，是个不小的市场，该市场对床单、毛巾及其它家饰制品有其固定的要求，但各成员国市场却不尽相同。
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一、德国市场短期难有太大起色


根据科隆大学INSTITUT FUR HANDELS FOR SCHUNG调研资料，德国2001年10月的家饰制品的零售额比2000年10月减少6%，比2001年2月减少2%。尽管减速趋缓，但前景仍不乐观。


另根据有关统计资料，德国2001年的家饰布营业额达33.4亿欧元，同比下降了3.7%，其中纱窗布和装饰布下降了7%，座椅布制品下降了5%，日用布制品也下降了5%，墙饰布下降了3%，床垫布也下降3%，帘巾下降1%。


2001德国家饰布生产企业下降到258家，减少了2.6%；雇佣人员降至2.7万人，减少了2.5%。


2001年10月，德国家饰布产业收到的订单有所增长，为此职业协会希望2002年德国家饰布市场能止住跌势。

二、西班牙家饰布市场稳定增长

在欧盟成员国中，西班牙家饰布市场居第五位。由于受建筑业的支持，加上西班牙人对内装饰日益喜好，西班牙家饰布工业的创新以及系列产品的增多等多种因素支持，使该市场得以稳定增长。


在营销渠道方面，西班牙人仍习惯在传统营销圈子里采购家饰布。


在家饰布领域，尤其是在窗帘方面，西班牙仍从国外进口，但主要从欧洲进口。

三、挪威家饰纺织品进口增长

1、市场概况


近几年挪威的家饰布进口增长迅速。


自1997—2000年，挪威进口窗帘布翻了一番，床上用品也增长了25%。在这些进口货品中，来自中国的货品增长最快。由于进口增速快于市场本身的发展，这一情况已令挪威厂商为之担忧。


1997年，挪威进口的地毯、被单、床单、毛巾、浴巾、台布和窗帘布为7500万欧元，至2000年达9500万欧元，比1997年增长了25%。但挪威家饰纺织品进口增速在2001年趋于缓和，2001年前9个月的进口同比下降了1%。


在供货国方面，亚洲国家对挪威家饰纺织品市场的供货份额已越来越大，尤以中国为最，1997年中国的家饰纺织品占挪威进口总额的5%，到2001年已增至14%。


2、床上用品

从进口金额来看，床上用品占进口总额的40%，挪威市场以往以葡萄牙品牌为主，但当前葡萄牙商品已受到印度和巴基斯坦商品的挑战。1997年，葡萄牙产品占进口市场份额的46%，至2001年，其市场份额已降至26%。而印度产品的市场份额已从1997年的13%增长至2001年的25%，几乎翻了一番。同期，巴基斯坦在挪威市场的份额也从10%增至18%。


挪威从受沙尼亚的进口4年来一直很稳定，从瑞典、捷克、土耳其和中国的进口各有不同幅度的增长，但从立陶宛的进口在下降。


3、窗帘

1997—2000年，挪威窗帘布的进口增长疯狂，进口量增长了112%，从1997年的667吨增长至2000年的1413吨。在进口值方面，2000年进口额达1640万欧元，比1997年增长了81%。业内人士认为，挪威对窗帘布的进口势头仍将继续。


货源方面，1997年瑞典是挪威首位供货国，瑞典出口货占挪威进口额的27%，进口量的20%。但至2001年，印度和巴基斯坦的商品对挪威的出口均在数量上超过了瑞典。另外，中国对挪威的出口也增长较快，中国商品已占挪威进口额的12.6%。2001年中国对挪威的出口金额超过了前5年的出口总额。


4、毛巾

挪威对浴巾和厨房用毛巾的进口2000年比1997年增长了5%，但2001年却呈下降趋势。


在毛巾方面，巴基斯坦是挪威首位供货国，巴基斯坦商品占挪威进口量的1/2，进口值的1/3。另外，中国商品对挪威进口市场的积极参与也格外引人注目，1997年，中国出口商品占挪威进口额的9%，至2001年已增至21%。


5、旅行毛毯和地毯

挪威对上述商品的进口在2000年比1997年增长了12%。中国和德国商品在市场上占有率很高，两国商品占挪威进口额的25%；其他主要供货国还有印度、土耳其、葡萄牙。
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想把商品卖给联合国吗？
· 香港《经济导报》最新一期载文《想把商品卖给联和国吗？》，摘要如下：

为期两天的“第二期联合国采购事务说明会”不久前在上海锦江饭店结束。近300位上海、浙江企业负责人参加了原限额200人的会议。


联合国PPC计划执委会秘书长张杰先生在会上说，由于阿富汗等地区战后重建以及巴以冲突引起的难民安置等原因，今年联合国采购金额将达到100亿美元，如果中国企业能够抓住机会，将获得1.5 ~ 5亿美元左右的全新国际贸易商机。

· 一个巨大市场的门向中国敞开

联合国采购的商品和服务范围极广，有28个大类，457个小类，包括上万种产品和服务。目前，联合国从中国采购的商品主要是食品、避孕药具、供水设备、建筑材料、农机具、一般机床和设备；采购的服务有运输、印刷、投资和可行性研究。中国在食品、纺织品、农机具以及发展和人道主义专案所必需的基本产品方面有很强的竞争力。


联合国采购的大多不属“高精尖”产品，除了本身办公所需外，大多针对发展中国家以及贫困地区人口，对商品最主要的要求是高质量、安全和实用，加之采购商品多达1万多种，因此，特别适合中国现阶段各类企业参与。


对于中国出口企业，联合国是块尚未开发的处女地。而且有86个成员国的对外采购也主要根据联合国指定的供应商名录寻找货源，采购金额约200亿美元。特别是许多跨国企业也参考这个名录寻找货源。如今，这一巨大市场正向中国的企业敞开大门。

· 如何把货卖给联合国？

那些至今尚无自营进出口经营权的企业，尤其是广大中小型生产企业，能否成为联合国的供应商呢？其实这不必多虑，自营进出口权不是必要条件，所有企业都可直接向联合国采购机构注册、联系和洽谈。


世界各国企业要想与联合国做生意，首先是向联合国及其相关机构提出注册申请，经资质审核通过后成为准供应商，才能得到相关的采购竞标资讯并进行贸易洽谈。


所谓的注册申请，即向联合国采购司申请。可通过联合国采购司的网址www.un.org/depts/ptd 下载登记程式和申请表格，或向 register@un.org 发送电子邮件索取。采购司在收到企业的注册表、企业概况、产品目录和财务报告之后立即审核。审核的标准包括：企业的产品和服务是否符合联合国的需要，企业的国际商业经验和能力，以及财务的稳定性。


申请表格的填写必须规范化，用英文打字，并有企业负责人的签字。一些细节必须注意。如申请时必须要有国际质量认证书，即ISO9000认证书；产品目录应该是彩色的；如果企业过去有出口记录，应提供前3年的销售总额和出口总额，以及出口商品副本，包括出口国别、商品和出口额；所有金额都应用美元计算，商品代码必须按联合国的标准。如果曾给联合国以外的国际机构和本国政府提供过商品，提供相关资料可以提高企业的信誉；企业进去出口商品中，如有贸易纠纷应注明；企业的财务报表也必须是英文的；申请企业还必须有英文的网址和电子邮箱，并由专人管理，这是与联合国保持联系的基本条件。


只有注册成为指定供应商，才有资格参与联合国的采购活动。美中商会已把联合国采购目录翻译成中文，需要者可通过www.chinachamusa.org网址与商会联系。

· 怎样才能拿到联合国的订单
联合国已有近6000名指定供应商，中国作为一个新登记的供应商，如何才能拿到订单？

首先，必须关注联合国采购网站发布的采购公告，联合国的《发展业务》和《商机》杂志也都会不定期地刊登联合国的采购需求，应当有专人经常浏览，寻找与自己产品对路的商机。另外，联合国各附属机构和特派团都有自己独立的采购权，企业也应与他们保持联系，在他们的资料库中办理当地登记。

其实，主动应标。联合国采购司每次招标都是机会，如自己的产品符合要求，应及时与联合国联系，提供有关产品和报价资料。值得注意的是，对联合国的电函，无论竞标与否都必须有回答。联合国规定，3次不回复即取消供应商资格。因此，如企业的地址、电话、传真或电子信箱变更，应及时通知联合国。

第三，建立信誉。联合国的采购与一般商业往来不同。它非常重视公开透明、平等廉洁，而且从来不还价。因此企业报价时一定要报实价，即最终价格。与联合国做生意，必须价廉物美，不能靠一次性暴利赚钱，而要通过建立信誉和长期采购关系获得利润。而且，一旦企业与联合国有过交易记录，联合国对企业的信任建立起来后，一般不会改变采购物件，对企业以后的报价也很少提出异议。因此，与联合国做生
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意不能只看一时，必须有长远眼光。

第四，争取进入短名单。联合国通过长期与供应商接触，认可了一些优秀的供应商。在进行一些较小的金额采购时就不进行大规模招标，而主动与短名单内的供应商联系，并立即拍板成交。能进入短名单的一般是某种产品前10名的企业，对中标非常有利。

· 几个误区要避开

联合国技术资讯促进系统中国部近两年曾先后在广州、北京、南京等城市开过推介说明会，但反响平淡、应者寥寥。因为长期以来，国内企业对联合国有关的采购渠道和资讯很陌生，缺乏沟通渠道，不能及时获得联合国采购的最新订单资讯和贸易要求；不熟悉操作规范和贸易技巧，即使听说了，也主观认为“门槛”太高，心存畏惧；而有的企业则想立竿见影做成生意，感觉与联合国采购机构打交道很麻烦。


这导致绝大部分以物美价廉著称的中国商品通过香港或其他国家、地区的企业转口供应到联合国。


截止今年5月，仅有79家中国企业在联合国及其相关机构的采购资讯库中登记注册，而全球此类企业已达5560多家。


另外，一些中国企业在国际采购业务中，以为“高开低走”报价能引起对方注意，结果一开始就因报价高被淘汰。联合国的采购虽然单件产品利润很薄，但由于采购量大，整体利润还是很高的。还有联合国机构接触新供应商时，常先给几次小订单，考察后再给大订单，但中国企业往往对小订单不屑一顾，错失良机。


还有人认为，发达国家的公司更受联合国的青睐，因此，明明是中国企业，却以外国分公司的名义登记。其实，联合国有意扩大在发展中国家采购的份额，中国企业反而有更多的机会。据悉，联合国在发展中国家的采购占总交易额的一半。而且，联合国愿意直接与生产商品的企业打交道。如果是贸易公司登记为供应商，则需要有生产企业的授权书。


特别要指出的是，为联合国提供的商品和服务虽然“高精尖”类较少，但都有一定的后续服务，尤其是海外服务能力要求。据了解，中国一家大型摩托车生产企业和一家知名的电脑生产商作为直接供应商，产品曾被联合国采购发往中东和东南亚地区，但由于零部件及相关服务跟不上，企业就没有了第二次竞标资格。


当然，注册企业还要将自己最新的产品资讯经常发给联合国采购机构，要指派专人负责相关资讯的收集和处理。


美中商会的姚先生向中国企业提了些建议。比如，各省市的经贸委可挑选一批有条件的企业，准备好有关资料，成批地提出申请，这样容易受到联合国的重视。在与联合国的交往中，人员的熟悉也有很大帮助，商会可以成为中国企业的代办人。
全球政府采购市场简况

我国加入WTO后，正准备签署“政府采购协定”（GPA）。我国的《政府采购法》已于2002年6月29日颁布实施。加入WTO、签署GPA之后，我国企业依最惠国待遇与国民待遇原则，能够进军各签署国的政府采购市场，从而获得巨大商机。

· 签署GPA，创造巨大商机


GPA所提供的巨大商机，可从相关采购金额看出。各国政府每年都花大笔资金在采购上，估计约为国民生产总值的10-15%，从而使GPA成为WTO多边贸易协定中影响最大的一个协定。国际政府采购市场蕴含巨大商机，并具有稳定成长、不易受国际经济波动与景气循环影响的特征，因此对于各国企业而言，均十分重要。


GPA的重要，还在于只有签署国才负有该协定规定的义务，及享有该协定授予的权利。非GPA签署国，纵使是WTO的成员，也无法依据WTO不歧视原则或国民待遇原则，享受该协定的权利；而GPA签署国之间，则必须遵守不岐视原则及国民待遇原则。GPA俨然成为WTO的一个小俱乐部。由于美国、日本及欧盟各国等28个签署国均为相当重要的经济体，使得这些仅可由签署国参与的整体采购金额十分可观。例如美国联邦政府每年采购总额均高达两千亿美元以上，1999年采购总金额为2113亿美元，是全球最大的政府采购市场；另一个值得我国企业积极参与的是日本市场，1998年日本政府采购总额达一万零九百二十亿日元，其中由国外企业得标的金额为一千四百七十二亿日元，约占13.5%。


总之，加入政府采购协定，将为我国企业带来巨大商机。

· 政府采购协定的基本规则
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就规范原则而言，GPA原则上遵从WTO的基本原则，并特别规范了国民待遇原则、原产地原则、技术规格原则、不歧视原则、透明化原则等政府采购的基本原则。


1、国民待遇原则

为防止各国政府在办理采购时歧视其他国家厂商，GPA第3条特别规定，该协定适用范围内，各缔约国应无条件对提供产品和服务的各签署国供应商，赋予不低于本缔约国及其他缔约国供应商的待遇。


此外，GPA还要求各缔约国应确保其国内机关不得因外国分支机构或外国人持股程度，对某一本地设立的供应商，给予低于另一本地设立供应商的待遇，亦不得基于所供应货物或服务的生产国，而对于在本地设立的供应商予以歧视。例如，美国就曾指责南韩在兴建机场时，要求投标厂商需在南韩设有工厂，以及须与南韩企业有合作关系，违背了国民待遇原则。


2、原产地规则

原产地规定是指各缔约国不得对适用该协定的政府采购，在从其他缔约国进口产品或服务时，采取有别与交易当时自同一缔约国进口产品或服务所适用于一般贸易的原产地规则（第四条）。


3、技术规格原则

技术规格原则，是指采购机关根据拟定、采用的技术规格，标示拟采购产品或服务的特征，诸如品质、性能、大小，或生产程序与方法，以及评估其符合与否的程序要求，在目的及效果上均不得造成国际贸易的不必要障碍。各机关均不得使用足以构成妨碍竞争的方式，寻求或接受在特定采购中有商业利益厂商的建议，以拟定采购规格（第6条）。


4、不歧视原则
在实际招标操作中，GPA要求各缔约国采取公开招标，并确保招标程序以不歧视的方式实施。各机关不得使用足以构成妨碍竞争的方式，对任一供应商提供与特定采购有关的资料（第7条）。此外，各机关在审查供应商资格时，不得对其他缔约国供应商，实施差别待遇（第8条）。除有限制性招标的情形外，机关应依所有预订采购案，在政府采购公报等适当刊物上公告邀标（第9条）。

5、透明化原则
GPA要求各缔约国，将适用该协定的任何有关政府采购的法律、规章、司法裁判、通用行政规定及程序（包括标准合约条款），迅速刊登于适当刊物，使其他缔约国及供应商了解其内容。各缔约国应随时准备在受到要求时，向其他缔约国解释其政府的采购程序（第19条）。各缔约国还应鼓励各机关标示其对待非本协定缔约国供应商的各项条件（第17条）。若有争议时，GPA要求各缔约国提供无歧视、适时、透明化且有效的程序，使供应商得以对涉及其权益且有违本协定条款的购案提出申诉（第20条）。

为确保该协定执行，GPA特别设立“政府采购委员会”，由各会员国指派代表组成。委员会应自选主席与副主席，并视需要召开会议，但每年至少集会一次，让缔约国就与本协定运作有关的事项进行磋商。

· GPA的三种招标方式


GPA第7条规定，政府采购可采取以下三种方式：（1）公开招标：所有有兴趣的供应商均可投标；（2）选择性招标：符合本协定有关规定，如第十条第三项，且经机关邀请的供应商始得投标；（3）限制性招标：仅在符合第十五条所定条件下，机关与供应商个别洽谈。


为了在选择性招标程序中确保最有效的国际竞争，各机关应就各预订采购案，在符合有效执行采购制度的前提下，邀请尽可能多的国内供应商及其他缔约国供应商投标，并以公平及不歧视的方式选择供应商参加此一程序（第10条第1项）。


原则上，政府采购以公开招标及选择性招标为主（第7条至第14条），但在一些例外情形下可采取选择性招标（GPA列出十种例外情形）。采取选择性招标，是以不必避免可能的最大竞争、对其他缔约国供应商构成歧视，或对国内生产者、供应商构成保护为限。其中，较重要的例外包括：


1、经公开招标或选择性招标程序，无人投标，或虽有人投标但投标书不符合招标基本要求、不符合本协定所规定的基本条件。


2、因涉及专利或著作权保护，或因技术理由，该产品、服务无人竞争，而仅能由某一特定供应商供应，且无其他合理的选择对象或替代者存在时。


3、因无法预见的非常紧急事故，致产品、服务无法经由公开或选择性招标程序适时获得，而有确实之必要者。


4、由原供应商供应额外交付，做为现有设备的更换零件，或供现有设施、服务扩充所需，且如更换供应商，将使机关购买不能符合现有设备或服务的互换性需求。


5、因委托他人进行研究、试验、探索或原创性发展，而购买依该特定合约所发展的原型或初次制造的产品或服务。
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6、自商品市场采购的产品。


7、在稍纵即逝、极为有利的情况下采购。


8、将合约决标给予设计比赛的优胜者，但该项比赛的办理必须符合本协定的原则。


原则上，凡列于GPA各签署国采购清单上的中央政府机关、地方政府机关及公营事业单位，不论物资采购、营建工程服务，若其采购达门槛金额以上者，皆需遵守国民待遇、不歧视原则与透明化原则，并禁止采用补偿性措施。


此外，公开招标、选择性招标及限制性招标等三种政府采购方式，均应以透明合理的方式进行，以保证政府采购协定的原则得到遵守，并可在监督下得到应用。


至于各签署国的门槛金额，在产品及服务采购方面，中央政府为13万国际货币基金特别提款权（Special Drawing Right,SDR），地方政府及公营事业单位则分别为20万SDR及40万SDR；至于营建工程方面，不论中央政府、地方政府或是公营事业则大多为500万SDR（1单位SDR约合1.45美元）。目前，WTO在政府采购协定上的努力方向，集中在透明性与服务业贸易等两大重点。

· 多种渠道寻找GAP资讯
GPA规定，签署会员国的采购资讯应公开在资讯网络及指定刊物上，以供会员取得。现在国际网络已相当普及，我国企业可通过网络及有关刊物获得许多国际上重要的政府采购资讯。

美国联邦政府采购资讯多刊载于美国商务部发行的每日商讯（The Commerce Business Daily,CBD,cbdnet.access.gpo.gov.）中，CBD刊载所有美国政府单位（含军事单位）超过两万五千万美元的采购计划，还刊载合约价在两万五千美元以上的得标公告等资讯。

至于其他采购资讯，包括联邦政府采购最新消息、相关申请表格、联邦政府采购交易机会、最新联邦政府采购相关法令等，则可从联邦政府采购资讯网站（Qcquisition Reform Network, www.arnet.gov）取得。美国军方的“采购技术协助中心”（The Procurement Technical Assistance Centers, PTACs, www.acq.osd.mil/ec/sites.html）亦提供政府采购资讯，而美国各州及地方政府采购资讯可从BLDNET（www.bidnet.com）取得。

对于日本政府采购资讯，可从日本政府采购资讯与招标通知网站（www.jetro.go.jp/top）获得，或购买日本大藏省印刷局发行的《官报，政府调达公告版》查阅。

此外，还可从国际机构的网站查询到相关的政府采购资讯。例如，世贸组织政府采购网站（www.wto.org/english/tratop-e/gproc-e/pronot-e.htm）与亚太经合会（APEC）政府采购资讯网站（www.apecsec.org.sg/govtproc/gphome）。而从www.echo.lu/databases/ted/en/ted则可查询欧盟政府采购一般资讯，亦可向欧盟官方出版局（Office of the Official Journal）购买TED（Tender Electronic Daily）光碟查询。

为了更好地参与各国政府采购市场，除要获得相关的商情资讯外，还需了解有关各国政府采购的法规规范。对此，也可从有关网站或相关的研讨会查询。

由于美国联邦采购系统，是由联邦采购总务署（General Service Administration,GSA）负责，因此美国的政府采购法制资讯，亦可从GSA的网站（www.gsa.gov/staff/fasa.htm）获得。美国联邦政府采购法规，最重要的就是“联邦采购规则”（Federal Acquisition Regulation,FAR）可直接从网站获得(www.arnet.gov/far; www.arnet.gov/-References/References)。至于接受世界银行资助的采购,则可查阅“世银采购指南” (Guidelines: Procurement under IBRO Loans and IDA Credits，www.worldbank.org/-html/opr/-procure/-grideline)，进行了解。
【分会动态】
推动中国家纺产品进军星级酒店
2008年北京奥运酒店纺织品时尚概念展将举行
   家用纺织品是纺织最终产品的三大领域之一。据有关统计，2001年中国家纺行业产值约2400亿元左右，约占全社会纺织工业现产值的17%，占纺织三大类产品的24%。但中国家用纺织品的国际竞争力大大低于服装，家用纺织品与国际先进水平还有较大差距。2001年，中国家用纺织品出口达62.5亿美元，只占最终纺织产品的11%。为了提升中国家纺产品质量和档次，树立中国家纺民族品牌的形象，中国贸促会纺织行业分会与中国家用纺织品行业协会将携手在10月9日至11日在上海举办的中国国际家用纺织品时尚及辅
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料博览会上，推出2008年北京奥运酒店纺织品时尚概念展，以期借助2008年北京奥运会的国际影响力来推动中国家用纺织产品的国际信誉度和知名度。

据有关部门统计，北京现有星级酒店500多家，客房70000多间，至2008年，还要新增客房30000多间，另外，北京还有众多的招待所。现有的酒店需要更新用品，新增酒店需要添置用品，这给家用纺织品提供了广阔的市场发展空间。但长期以来，由于我国家纺产品高技术含量、高附加值产品的生产比例偏低，产品缺乏设计，自主创新能力不足，没有确立自己独有的民族风格等原因，我国四、五星级酒店用纺织品大多依赖进口。2008年北京奥运会既为中国家纺产品的发展带来商机，同时也给中国家纺行业提出了一个严肃而紧迫的课题，在2007年前，中国能不能研制开发出具有国际先进水平的、门类齐全、功能完善的家用纺织强势品牌产品，关系到中国家纺产品能否抢占国内中高档市场及快速走向国际市场。中国家纺品牌产品迟迟挤不进国际市场，原因是多方面的，其中一个重要原因是，设计师对中国民族文化资源挖掘不深，运用不到位，产品的内涵体现不出民族特色。此次中国贸促会纺织行业分会与中国家用纺织品行业协会推出2008年北京奥运酒店纺织品时尚概念展，就是要发动全行业的设计力量，抓住机遇，迅速提高中国家纺产品的整体设计水平。 

本次展览的内容是，在科技奥运、人文奥运、绿色奥运的大主题下，用中国传统文化理念、题材、技法整体设计，表述2008年北京奥运会期间，北京、天津、青岛和上海、南京、济南、大连周边旅游区酒店、宾馆用纺织品的时尚概念。展览会拟邀请著名艺术院校、著名家纺企业设计室、著名纺织工程院校、著名室内装饰设计公司等15家国内单位及5家外国公司参展。

有关人士预测，未来10年内，全球高科技家用纺织品市场规模将由2000年的500亿美元增至2010年的750亿美元，可望再增长50%，其应用领域也将越来越广泛。在发达国家，家用纺织品消费增长快于服装消费增长，已经与服装、产业用纺织品三分天下。在美国，家用纺织品比例高达39%，超过服装成为纺织品第一大消费领域，英、法等国的家纺产品消费量也都稳定在35%至38%之间。中国家用纺织品要参与国际竞争，必须改变当前产品设计水平落后、产品结构不合理的现状，努力把握市场走势，建立与国际接轨的质量标准体系及采取有效的市场营销策略。积极拓展北京星级酒店市场，无疑是中国家纺产品抢占市场制高点的明智之举。
第八届中国国际纺织机械展即将举行
本届展览会将占据国展中心全部8个展馆，面积达到45000平方米。共有来自中国、德国、意大利、日本、法国、瑞士、英国、美国、西班牙、韩国、印度等24个国家和地区的800余家纺织机械和配件的生产商参展。他们将展示涵盖棉、毛、丝、麻、化纤、染整、服装、无纺布等领域的最新纺机设备和技术。

此外，第四届中国国际纺织化学品及环保技术展览会将于第八届纺机展同期同地举行，
届时来自中国（包括香港、台湾）、英国、美国、比利时、德国、韩国、日本等国家的纺织化学品生产商，将全面涉及染料、纺织印染助剂、浆料、柔软剂、粘合剂、整理剂、生物酶制品、检测仪器等领域。

在纺机展与化学品展举办期间，还将有30场技术交流活动，届时主办单位将邀请业内专家与观众共同就热点话题展开交流。
【会员服务】
Internet贸易机会网站总览（上）


为帮助广大贸易公司利用Internet贸易机会网站开拓业务，特将国外此类有关网站汇总的全文刊登在我会网页的会员服务栏目内，请用密码点击阅读。
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【贸易与合作】
西班牙求购：Textiles                       墨西哥求购：Hair Accessories

Ready Made Garments                        联系名址：Ms. Esperanza Shunia
联系名址：Mr. Munther Odeh                 Esperanza Shunia
Dimas S.A. Textile Factory                 Las Flores 517-2, San Angel Inn,
Ctra. De Alcoy, S/N 46860, Albaida,        Mexico

Valencia, Spain                            电    话：0052-55-56831803
电    话：0034-96-2901224                  传    真：0052-55-56681803
传    真：0034-96-2900156                  电子邮件：
电子邮件：odeh@terra.es                    Esperanzashunia@hotmail.com
墨西哥求购：Umbrella Raw Material          西班牙求购：Hair Accessories
联系名址：Ms. Isabel Lozada                联系名址：Darlin's Gift, S.L.
Fabrica De Paraguas                        Ctra. Antiga Del Pret, 19 08908
Iberia, S.A. De C.V. Nvarra 228,           Hospitalet De Liobregat(Barcelona),

Alamos, Mexico, D.F.                       Spain
电    话：0052-55-55908631                 电    话：0034-93-3369910
传    真：0052-55-56963459                 传    真：0034-93-2648013
电子邮件：paragueriaiberia@prodigy.net.mx  电子邮件：darlins@intercom.es
日本求购：Caprpets                         日本求购：Knitted Hat,
联系名址：Madam S. Miyashita               Cashmere/Wool Muffler
Miyashita Ltd.                             联系名址：Mr. Masanori Akeda
18-3, Higashisengoku-Cho, Kagoshima,       M. Akeda Inc. 

892-0842, Japan                            Japan
电    话：0081-99-2223391                  电    话：0081-797-612702
传    真：0081-99-2223391                  传    真：0081-797-633371

多哥求购：Garments, T-Shirts               墨西哥求购：Textiles
联系名址：Mr. Bassey Eleanya               联系名址：Ms. Rebeca Fernandez Flores
Basil Company                              Industrial Delko, S.A. De C.V.
B.P. 3399 – Lome – Togo/West Africa,     Mexico

Togo                                       电    话：0052-55-55383859
电    话：00228-2218125                    传    真：0052-55-55191761
传    真：00228-2218125                    电子邮件：delkoaditivos@hotmail.com
电子邮件：basilcomp@excite.com             
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加拿大求购：Jeans, Knitwear, Hat & Caps     墨西哥求购：Textiles In General
联系名址：Mr. Edwin Battah                  联系名址：Mr. Isaac Dichi
Edbattah & Co.                              Naf Naf Sa De Cv
4200 Saint – Lanrent Blvd, Suite 805,      Mexico

Montreal (Quebec) H2W 2R2, Canada           电    话：0052-5-3583000
电    话：001-514-88448885                  传    真：0052-5-5764126
传    真：001-514-8440529                   电子邮件：nafnaf@internet.com.mx 
电子邮件：info@edbattah.com                 

日本求购：Interior Goods                    墨西哥求购：Garment Accessories
联系名址：Mr. Yoshiyuki Okano               联系名址：Ms. Lilia Castillo
Ishimitsu Shoji Co. Ltd.                    Grupo Mancha
Japan                                       Mexico
电    话：0081-78-8617793                   电    话：0052-55-55840161
传    真：0081-78-8821640                   传    真：0052-55-55840161
电子邮件：yo-okano@ishimitsu.co.jp          电子邮件：liliacastillo@hotmail.com 

哥伦比亚求购：Hair Ornaments,               日本求购：Bed Sheet, Bed Spread

Hair Accessories                            联系名址：Mr. Toshikatsu Tanaka
联系名址：Globalkey                         Katsutoshi Tanaka
Av. 15 No. 123 - 04 Of 313 Bogota,          3-30-9, Aoyama, Dazaifu, Fuknoka,

Colombia                                    818-0121, Japan
电    话：0057-1-2141927                    电    话：0081-92-9248769
传    真：0057-1-2141927                    传    真：0081-92-9248769
电子邮件：contactenos@globalkey.com         
美国求购：Garments, Clothing For Men        日本求购：Paper Diaper, Paper Pants
联系名址：Mr. John Mohai                    联系名址：Mr. Kazuo Yamamoto
Las Vegas Fashions                          Seikosha
1450 Ne 163 St., N. Miami Beach,            Japan

FL 33162, U.S.A.                            电    话：0081-6-66525391
电    话：001-305-9400935                   传    真：0081-6-66525392
传    真：001-305-9400935                   电子邮件：g.stay@livedoor.com
电子邮件：jkmohai@bellsouth.net             
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多哥求购：Bed Sheets                        日本求购：Textiles
联系名址：Mr. Agwu Inwerogu                 联系名址：Mr. Y. Nishikubo
Africplus Distributors Ltd.                 Import Zakka Vicky
170 Bld Du 13 Janv B.P.1210, Lome, Togo     1467-3, Miiji, Yamatocho,
电    话：00228-2228824                     Saga, Japan
传    真：00228-2228824                     电    话：0081-952-623821
电子邮件：egbuta56@hotmail.com              传    真：0081-952-623821

哥伦比亚求购：Ribbon                        哥伦比亚求购：Non-Woven Fabrics
联系名址：Cesar Augusto Velez Montes        联系名址：Cueros Y Cuernos
Romulo Montes Cll 10 No 8-43,               Calle 19A Sur No 16-50 Bogota,

Santiago De Cali, Colombia                  Colombia
电    话：0057-2-8895846                    电    话：0057-1-2396751
传    真：0057-2-8818795                    传    真：0057-1-3613895
日本求购：Non-Woven Cloth Products          哥伦比亚求购：Yarn
联系名址：Mr. K. Yamaguchi                  联系名址：Comarbel Trading Co.
Aeter Co. Ltd.                              Carrera 11 No. 82-38 OF. 502 Bogota,
Japan                                       Colombia
电    话：0081-593-630841                   电    话：0057-1-6440915
传    真：0081-593-630846                   传    真：0057-1-6217870
电子邮件：acter@nifty.com                   电子邮件：rodrigo@andinet.com 

菲律宾求购：Rayon & Cotton Canvas           哥斯达黎加求购：Garment
联系名址：：Loran Industiries, Inc.          联系名址：Joseph Joseph
N.S. Cabahug St., Sudlon Maguikay,          Pequeno Mundo

Mandaue City, Cebu, Philippines             P.O. Box 6803-1000 San Jose, 
电    话：0063-32-3462424                   Costa Rica
传    真：0063-32-3460139                   电    话：00506-2801200
电子邮件：loran@gsilink.com                 传    真：00506-2538901

                                            电子邮件：joseph@sol.racsa.co.cr
阿尔及利亚求购：Polyester Fiber             巴拿马求购：Garments
联系名址：Taiebi Hacene                     联系名址：Mr. B.R. Daswani
Algeria                                     B.R. Daswani
电    话：00213-41-513594                   Panama
传    真：00213-41-410357                   电    话：00507-238942
电子邮件：taiebifiltex@ifrance.com          传    真：00507-239120
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巴拿马求购：Button                          波兰求购：Textiles
联系名址：Jose A. De Mayo Sederia S/A       联系名址：Mr. Kartar Bhojwani
Apdo 410， Zona 1， Av. B. No， BA-40，     Mamatex

Panama Rep. De Panama                       Poland
电    话：00507-2620256                     电    话：0048-22-7157100
传    真：00509-2625887                     传    真：0048-22-7157011
电子邮件：dsederia@sinfo.net                电子邮件：mamatex@mamatex.com
波兰求购：T-Shirts                          印度求购：All Types Of Fabric
联系名址：Mr. Jerzy Zaremba                 联系名址：Mr. Firdaus Shroff
Pol-Orient                                  S D K Trading Pvt. Ltd.
Ul. Bitwy Warszawskiej 1920 Roku 6/141,     India

Warszawa, 02-362, Poland                    电    话：0091-22-2679612
电    话：0048-22-8220809                   传    真：0091-22-2651135
传    真：0048-22-8220809                   电子邮件：sdkt@vsnl.com 
电子邮件：polorient@poczta.wp.pl            

英国求购：Garment Cover Roll Film           瑞典求购：Lanyard, Webbing
联系名址：Mr. A Bowry                       联系名址：Mr. Hakan Boquist
Asianet UK Ltd.                             Expograf Cardkeep Int. AB
10 Featherby Drive, Glen Parva,             P.O. Box 16 448 21 Floda, Sweden

Leicester, LE2 9NY, United Kingdom          电    话：0046-302-37480
电    话：0044-116-2250558                  传    真：0046-302-37488
传    真：0044-116-2246431                  电子邮件：hakan@cardkeep.se
澳大利亚求购：Polyethylene Yarn             南非求购：Lace
联系名址：Ms. Elizaabeth Mcalister          联系名址：Mrs. Cheryl
Trade-Tex                                   Trim & Core Supplies S.A.
7 Rings Road, Moorabbin, Victoria 3189,     P.O. Box 518, Eppindust, 7475,

Australia                                   South Africa
电    话：0061-3-95320225                   电    话：0027-21-5346000
传    真：0061-3-95530372                   传    真：0027-21-5345999

越南求购：Padding Polyester                 哥伦比亚求购：Table Cloth, Blanket
联系名址：Mr. Tran Quoc Han                 联系名址：Globex De Colombia
Nghi Luc Co., Ltd., Vietnam                 Calle 91 No 41-43 Piso 1-Colombia
电    话：0084-8-8421978                    电    话：0057-1-4814312
传    真：0084-8-8421978                    传    真：0057-1-2180392
13

菲律宾求购：Fabrics                         日本求购：Head Band 500/Item Each
联系名址：Z Consultants, Inc.               联系名址：Mr. Hada
Rm. 408 Trade Centre Bldg.,                 Kinmirai System Service

432 Padre Faura St., Ermita,                Japan

Manila, Philippines                         电    话：0081-3-56436661
电    话：0063-2-5210247                    传    真：0081-3-56144480
传    真：0063-2-5223578                    电子邮件：hada@kinmirai.co.jp 
哥伦比亚求购：Woolen, Knitted Socks         摩洛哥求购：Textile And Accessories
联系名址：Asecoex                           联系名址：Atlas Partners
Calle 11 No. 72-04 Bgota, Colombia          Rue Bazas Imm C N 2 1ER Etage 
电    话：0057-1-3107086                    Casablanca, Morocco
传    真：0057-1-3107057                    电    话：00212-22-444525
电子邮件：asecoex@andinet.com               传    真：00212-22-316323

厄瓜多尔求购：Buttons, Zippers              俄罗斯求购；Ski Suit, Ski Clothes
联系名址：Myriam L. De Saenz Botones         联系名址：World Trade Center Ekater-
Padre Solano 1311 Y Garcia Morena 2do       inbrug

Piso Guayaguil, Ecuador                     Russian Federation
电    话：00593-4-291477                    电    话：007-3432-596344
传    真：00593-4-291478                    传    真：007-3432-596061
电子邮件：asaenz@telconet.net               电子邮件：shipkova@wtc-ural.ru
沙特阿拉伯求购：Hair Brushes And Combs      美国求购：Fabric, Silk Fabric
联系名址：Mr. Mohammed Fatehey Daba         联系名址：Mr. Lawrence Darden
Daba Est.                                   Omega International
P.O. Box 237 Jeddah 21411,                   81 Skyland Drive, Roswell, GA 30075,

Saudi Arabia                                U.S.A.
电    话：00966-2-6479473                   电    话：001-770-5942655
传    真：00966-2-6484390                   传    真：001-770-5527744
沙特阿拉伯求购：Blankets & Bed Sheets       美国求购：Garment, Women's Clothing
联系名址：Mr. Faiz Siddiqui                 联系名址：Mr. Marcus Abel
Al – Yousuf Anwer Trading Est.             Yakko Inc.
P.O. Box 17175 Jeddaj 21484, Saudi Arabia   950 W. 84 St., Hialeah, FL 33014,
传    真：00966-2-6448245                   U.S.A.
电子邮件：siddiqui41@hotmail.com            电    话：001-305-8237488

                                            传    真：001-305-8237376
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美国求购：Elastic                           捷克求购：Textile Materials
联系名址：Mr. Antonio Arcieri               联系名址：Mr. N. Son
Comfort-Trac                                Happytex Co., Ltd.
1040 Bayview Drive, Ste. #322,              Libusska 319, 140 00 Praha 4,

Ft Lauderdale, Fl 33304, U.S.A.             Czech Republic
电    话：001-954-5254223                   电    话：00420-2-44092560
传    真：001-954-5275966                   传    真：00420-2-44092561
电子邮件：antonio@comforttrac.com           电子邮件：happytex@volny.cz
阿拉伯联合酋长国求购：Textile,              立陶宛求购：Hair Brush & Mirror Set

Curtain Fabrics And Lining                  联系名址：Ms. Viktorija Rudanova
联系名址：Mr. Danish                        Variantas Co., Ltd.
Salimar Furniture Trading                   P.O. Box 1508, Lt 2040 Vilnius,
P.O. Box 7263 Sharjah,                      Lithuania

United Arab Emirates                        电    话：00370-2-652372
电    话：00971-6-5345837                   传    真：00370-2-310308
传    真：00971-6-5345837                   电子邮件：infomedia@axis.tdd.lt
泰国求购：Polyester Yarn                    希腊求购：Polyester Fiber
联系名址：Mr. Manoch Kongkathip             联系名址：Mr. Christos Katsionis
Toray Nylon Thai Co., Ltd.                  Christos Katsionis
20 North Sathorn Road, Bangrak,             54-56, Vatatzi St.

Bangkok 10500, Thailand                     11473 Athens-Greece
电    话：0066-2-2666596                    电    话：0030-10-6434855
传    真：0066-2-2364020                    传    真：0030-10-6446537
印度求购：Non-Woven Wipe Cloth              法国求购：Textile
联系名址：Cksr International                联系名址：Mr. Jean - Laurent Emod
203, Mohantower Wazirpur Industrial Area,   Emod

Delhi - 110052, India                       90 Bld Saint - German 75005 Paris,
电    话：0091-11-7373292                   France
传    真：0091-11-7232230                   电    话：0033-1-56249151
电子邮件：cksr@giasd101.vsnl.net.in         传    真：0033-1-56249151

电子邮件：emod@noos.fr
编辑部地址：北京东长安街12号         邮编：100742               联系人：张梅仙

电话：（010）85229307/85229397         传真：（010）65121732

Email：ccpitinfo@ml.ctei.gov.cn       网址：www.ccpittex.com
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本  期  要  目

【国际经贸动态】
· 法国女装成衣贸易逆差增大

· 欧盟将取消所有限制巴西纺织品进口的配额

· 印度对加拿大成衣出口将有可能减少

· 今年上半年中国服装出口日本减少
· 澳大利亚位居我纺织品贸易伙伴第五
· 纺织品在中越边贸中有优势
· 进口商建议：中国纺织企业要紧跟流行趋势
【国际市场调研】

· 德国、西班牙和挪威家饰纺织品市场简讯

· 想把商品卖给联合国吗？

· 全球政府采购市场简况

【分会动态】

· 推动中国家纺产品进军星级酒店—2008年北京奥运酒店纺织品时尚概念展将举行
· 第八届中国国际纺织机械展即将举行
【会员服务】
· Internet贸易机会网站总览（上）

【贸易与合作】

