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【国际经贸动态】
牛仔服装在法国热销

法国世界研究所日前指出，近年来牛仔服装深受法国年轻人的喜爱，销量大幅增加。
    2002年，牛仔裤在法国的销量为6160万条，大大高于1999年的4880万条。其中，童装牛仔裤的销量由1999年的1050万条增至1380万条，女装牛仔裤的销量为1900万条，比2001年多出380万条。法国1岁以下至17岁的年轻人口约有1370万人，销售潜力巨大。

牛仔裤、牛仔外套、牛仔T恤衫和牛仔布袋都是法国年轻人喜欢购买的服饰。目前，法国市场对水洗牛仔裤的需求很大。一些混入褐色纱线、外观像未经水洗加工的牛仔裤也是入时之选。有手绘图案、饰边、补丁、贴饰、金属环洞、钉珠和铆钉的牛仔裤也很受法国人的欢迎。

英国工作服市场商机大
英国是欧洲第二大的工作服市场，2001年市值6亿美元左右。预计到2008年，英国工作服市场规模将达到7亿美元。英国约有1/4的劳动人口穿工作服上班，其中有一般工作服，也有制服。

工作服在英国历史悠久，当地制服供应商多为专业大型公司。但近年来由于竞争加剧，供应商们的业绩受到了影响。各大公司纷纷通过推出新产品、完善服务来吸引客户。由于英国本土成本昂贵，很多供应商不得不将生产基地转向成本更低的国家。我国是主要外包目的国之一。我国有着大量服装生产公司，生产的工作服价格低廉，质量可靠，得到了英国供应商的青睐。当然，我国的工作服在生产上也面临来自其他国家的竞争。东欧国家如立陶宛、罗马尼亚、捷克等国有着地缘优势，为英国提供工作服有着相当长的历史。此外，印尼、墨西哥、印度等国也抢占了部分市场。

我国提供的工作服最大的优势是价格。但价格并不是英国工作服进口商考虑的唯一要素。工作服种类繁多，而且每个公司对工作服的要求不尽相同，所以有些公司宁愿多花点钱，购买他们所需的产品。所以工作服供应商应该在服装样式的创新能力上多花心思，以便能满足不同客户的需求。在工作服生产过程中，与进口商的沟通显得尤为重要。工作服的规模式样、纽扣拉链的颜色或者布料的重量等，都需要非常仔细地沟通。

我国生产的工作服已经在英国市场得到认可，随着2005年我国取消纺织品配额以后，我国将成为更理想的工作服生产基地。
欧盟东扩对纺织品配额的影响
原本由15个国家组成的欧盟，将于明年5月1日扩大规模，纳入10个新成员国，即捷克共和国、塞浦路斯、爱沙尼亚、匈牙利、拉脱维亚、立陶宛、马耳他、波兰、斯洛伐克及斯洛文尼亚。届时，所有适用于原本15个欧盟成员国的反倾销及反补贴措施，将于25个成员国推行。

此外，由2004年5月1日起，新成员国也会实行欧盟对我国纺织品施加的配额限制。因此，由该日开始，我国内地和我国香港业者向新成员国输出源自我国的产品，将受欧盟配额限制。

扩大后的欧盟将增添超过9000万人口。新成员国会实行欧盟的共同商业政策，包括欧盟与第三国缔结的优惠协定和其他贸易协议，以及欧盟的世贸承诺，因此我国内地和我国香港出口商将较以前容易进入这些新成员国市场。

货品贸易方面，新成员国须推行共同关税制度。现时，准成员国平均加权工业关税，均较欧盟的平均水平3.6为高，农业关税亦然。准成员国加入欧盟后将会调低关税，此举对我国内地和我国香港业者有利。

准成员国加入欧盟后，欧洲委员会料将调整欧盟的纺织品配额，但有关决定何时达成，尚未可知。

欧盟与我国之间的纺织品与非纺织品贸易，受双边协定及/或我国入世承诺所约束，这些协定将于2004年12月31日期满。换言之，欧盟的配额制度将于准成员国加盟后8个月被撤消。

比利时Picanol纺织机械集团开发新市场
比利时Picanol纺织机械集团(GTP)2003年上半年的营业收入共计2.8902亿欧元，比2002年同期的2.4536亿欧元增加了18％。于2002年下半年新加入营运的Te Strake Textile，Lhenry及我国上海GTP等子公司，至今年上半年的营业收入也已达451万欧元。

    Picanol集团于今年7月初接收法国Burckle及西班牙BCN Laminados两家纺织机械公司，使得Picanol集团成为全球纺织机械的主要供应者。由于印尼及巴西纺织市场日趋活络，GTP已分别在印尼的万隆及巴西的圣保罗设立了分公司。

    由于欧元转强及我国内地的市场扩展已达极限，GTP集团逐渐将触角拓展至新的市场，最近销售41台毛巾的针织机器(TERR Yplus)到巴西，并且拨出其营业收入的6％作为研发费用。GTP集团最近签订了24台Olympica纺织机的交货合约，Olypmica纺织机是Picanol集团依据一般标准的纺织机改良出的新型高科技气动喷射纺织机，该集团已锁定中小型纺织厂为销售此机型的主要对象。

澳大利亚研制出可机洗羊毛西服
澳人利亚羊毛革新公司(AWl)和澳大利亚一家大型西服生产企业BERKELEYAPPAREL，经过两年的研究生产出世界上第一套可以用机器洗涤的羊毛西服。目前，这种服装在澳大利亚各地都可以买到，价格在529澳元左右。

    这种新型羊毛西服中含60％的羊毛成份和40％的化纤材料。其中羊毛成份使用的是20—21微米的羊毛。经过长期的穿着和洗涤后，这种西服仍旧可以保持不变形。经过测试，这种西服可以用洗衣机洗涤达50次之多。

    据BERKELEY APPAREL市场部经理分析，由于这种西服既有羊毛服装的质感，又可以像普通服装那样用家用洗衣机洗涤，它将对那些时间不够用的白领们有很大的吸引力。

    现阶段，这种西服由澳大利亚的大零售商DAVID JONES负责销售，而且销售情况非常好。明年，AWl将会寻求海外的合作伙伴在国际市场推广这种西服。

韩国服装消费比去年提高0.9%
近日，据韩国纤维产业联合会2003年上半年服装消费调查显示，今年韩国上半年服装市场规模约6万亿韩元，比去年提高0.9%。其中，外衣消费市场比去年同期增长3.3%，达5.62万亿韩元；内衣消费比去年同期减少23.6%，仅为4100亿韩元。尤其是内衣市场自2000年市场调查之后，消费市场规模有所增加，但今年的购买规模、购买量均有大幅减少。今年上半年服装市场男装出现上升势头，销售额为2.19万亿韩元，比去年增加36%，相反女装无论是购买套数和购买金额上都有很大减少。此外，每人平均服装消费支出12.93万韩元，比去年同期增加2.7%，虽然在购买套数上有所减少，但支出规模得到了增加，从中反映出消费者服装购买观念，与其说是购买低价服装，倒不如说是购买以名牌服装为主的消费新观念。
今年上半年中国保持德纺织机械最大出口市场地位
据德机械设备制造商协会（VDMA）纺织机械行业分会最近发布的新闻，今年上半年，德对中国（包括香港）出口纺织机械4.68亿欧元，同比猛增56%，占德纺织机械出口总额的近25%。中国继续保持德纺织机械制造行业最大出口市场的地位。上半年德织布机械对华出口增幅高达136%，针织机械对华出口增长112%。亚洲继续在德纺织机械的出口地区中占据主导地位，占德纺织机械出口总额的45%以上。 

　　上半年德纺织机械及零部件制造行业出口总额达近19亿欧元，同比增长14.4%。其中，织布机械出口的增长最为明显，增幅高达35.5%；纺纱机械出口增长22.2%；针织机械出口增加15.9%；精密纺织机械的出口则下降3.3%。土耳其（+41%）成为德纺织机械的第二大出口市场，美国（+9%）、意大利（-23%）、捷克和印度分列第三至第六位，泰国、韩国和中国台湾省的排名也比较靠前。德对欧洲国家出口纺织机械占出口总额的36%，对欧盟成员国出口下降15%，对其它西欧国家的出口则增长37%，对中东欧地区出口增长27%。 

该协会认为，受世界经济不景气的影响，全球纺织企业在增加投资和购置新设备等方面仍比较谨慎。今年1至7月德纺织机械行业订单同比减少9%，纺纱机械订单甚至下降29%，只有纺织机械零部件订单基本保持上年同期水平。尽管如此，该协会仍预计今后几个月德纺织机械行业出口可继续保持增长。
韩纺织业拟在中南美国家投资设厂
韩国大韩贸易投资振兴商社（KOTRA）日前指出，为了应对2005年全球市场取消纺织品配额和降低关税等贸易自由化措施，韩国纺织业厂商已开始考虑尽早前往中南美投资建厂，以确保市场占有率并建立生产基地。　 

该商社表示，鉴于韩国纺织品受到来自中国、越南等东南亚低工资国家的竞争日趋严重，韩国厂商应尽早前往中南美国家——秘鲁、哥伦比亚以及厄瓜多尔等国投资生产。这些国家自2002年10月起获得向美国输入纺织品享受免配额、免关税的待遇。此外，危地马拉、洪都拉斯等中美洲五国已确定目标，要在今年完成签署中美洲自由贸易协定（CAFTA）。另外，美洲34国共同参与的美洲自由贸易区（FTAA）计划也在商议之中，这将为外商在这些地区的投资带来更多的便利条件。
日本土耳其厂商在乌兹别克斯坦合资建立纺织厂

乌兹别克斯坦轻工业协会日前表示，土耳其Byrsel纺织公司和日本三菱公司计划在乌兹别克斯坦建立一座价值4700万美元的纺织厂。 

三菱、Byrsel和乌兹别克斯坦轻工业协会组建合资企业Byrsel－Bagat纺织有限公司，负责在花拉子模开设棉纺织厂。该厂可年产5070吨棉纱、6000吨针织物和421万吨床单。 

Byrsel公司将在合资企业中投资700万美元，日本国际合作银行将提供3900万美元的贷款。这是三菱公司和Byrsel公司在乌兹别克斯坦的第三个纺织业合作项目。

韩国将大力开发高附加值产业用纤维
据韩国《贸易日报》报道，韩国纤维产业在90年至95年期间曾是出口大户，每年出口增长率在4.79%，95年以后增长率停留在0.14%水平，竞争能力一路下跌。今年9月至今，出口额为113.08亿美元，比去年同期减少3.1%，已出现连续下降的现象。
韩国纺织业相关人士日前表示，将致力于开发、生产高附加值的产业用纤维，因为产业用纤维已经成为全部产业的关键原材料。 

产业用纤维的使用范围广泛，包括汽车、土木工程和电子产业以及运动、休闲和医院领域。目前韩国产业用纤维的产量在纤维总产量中所占的比例为22%，而美国、日本产业用纤维的产量已经达到全部纤维产量的60%以上。 

据韩国有关机构评估，韩国在高机能性纤维的开发和实用性工作方面，技术水准已达到先进国家的80%左右，尤其在高机能性纤维材料方面，几乎已达到先进国家使用高机能尖端材料的产业材料水准。但韩国国内纤维产品大部分仍限于在衣服材料上使用，尚未达到先进国家多样化的水准。 

韩国政府最近将纺织、服装设计和染色加工列为产业用纤维策略性产业，计划到2010年将产业用纤维的产量提升到全部纤维产量的50%。
日本粗纺毛纱需求预计适度增加
来自日本毛纺协会的消息，预计2004年上半年日本对粗纺毛纱的需求将会适当复苏。近来，由于羊毛价位较高，与其他纤维的竞争升级，再加之日本国内零售业持续低迷和中国粗纺毛织物的需求下降，导致日本国内粗纺毛纱的生产已经停滞。 

    今年下半年，粗纺毛针织纱生产受到严重打击，粗纺毛梭织纱需求也在减少。 

    过去10年间日本粗纺毛纱生产已下降约70%，进口不断增加，来源国主要是中国，已增长近三倍。
【国际市场调研】
突尼斯的服装出口业
北非国家突尼斯经过30多年的发展，成为世界主要服装出口地之一。2002年，该国的全年服装出口值约32亿美元，虽然不及中国和土耳其，但却超越亚洲某些具竞争力的出口地。

突尼斯蓬勃的服装出口业务与欧盟的外发加工贸易相关。欧盟发达国家输出布料或服装组件到突尼斯加工，然后把制成的衣服运回本国。事实上，突尼斯96％的服装贸易与欧盟有关。

欧盟的外发加工安排多年来为突尼斯带来可观的外来投资，并培训出一批熟练的工人。可是，突尼斯并无投资发展供应链及基建，也无培育价值较高的设计及推广人才。因此，该国的纺织业和最后加工业基础薄弱，对欧盟以外国家的出口贸易也不多。

突尼斯在70年代开始成为服装出口地。1972年，该国实施鼓励外商投资的政策，之后数百家外国公司相继在突尼斯设立全资或合资企业，大部分是制衣厂。

美英欧洲投资纺织品及服装业务

突尼斯纺织业的投资者中许多是美国公司，如牛仔布服装商Swift：此外，还有英国缝线生产商Coats，意大利纺织品生产商Marzotto。大型服装生产商仙黛尔(Chantelle)、Lee Cooper、Sartel、Absorba及Vandevelde等均在突尼斯设有服装缝合厂。

服装商选择在突尼斯投资设厂，重要原因之一是该国邻近欧洲主要的零售市场，如周六在突尼斯出厂的服装，到下周中期即可送到西欧大部分商店发售。

此外，突尼斯是个拥有阳光与海滩的度假胜地，而且当地不少人都会说法语，因此特别受说法语的承包商欢迎。面对突尼斯宜人的气候、琳琅的美食和独特的文化，承包商都不愿意把生产地点移至成本较低但环境不够舒适的东欧或亚洲。

与泛欧洲地中海区诸国比较，突尼斯的劳工成本仍然颇具竞争力。该区涵盖47个国家，拥有约7.55亿名消费者，纺织及服装业规模约达2840亿美元。

据总部设于欧洲的管理顾问公司Werner International所作的2002年劳工成本调查，突尼斯纺织业的每名工人每小时平均成本为1.77美元，较摩洛哥(1.89美元)及土耳其(2.13美元)低。

调查还显示，突尼斯的成本结构偏低，与成本最低的东欧国家保加利亚(1.01美元)相近，与成本最高的波兰(2.9美元)仍有一段距离。

SECO Sector Consulting进行一项关于每分钟分包价(剪裁、缝制、缝边)的市场调查，结果显示突尼斯为0.15美元，在泛欧洲地中海地区主要服装出口国中算是适中。此外，不少突尼斯分包商所收取的分包价仍是0.1美元左右，与罗马尼亚同业的收费水平相若。

突尼斯偏重服装出口

目前，突尼斯是欧盟最大的裤子(特别是牛仔裤)、内衣及工作服供应地，也是重要的恤衫、夹克  及连帽厚夹克出口地。

近年，突尼斯的针织出口增长胜过梭织服装，前者在2002年上升15.6%，后者下跌1%。针织出口目前占该国服装总出勤率口20%。

突尼斯的主要服装商有Cavalier(专营牛仔裤业务)、Sotuco(时款裤子)、Mamo(工作服)、CIS(内衣)、Sartex、Lee Cooper、Pantalia、CTS及Playtex等，此外还有Meditex(睡裙)、Societe de Confection du Sud(夹克)、Bizertex及Guevanot。

突尼斯政府由60年代起推动国内纺织业发展，70年代致力招揽外国服装商到突尼斯投资。不过，私有化计划并没有加快当地纺织业的现代化步伐以及提高其竞争力。突尼斯政府还积极支持和推动服装业发展，成效远远超过纺织业。现在，该国纺织及服装业的25万个职位(占该国工业职位近五成)中，大部分属于服装业，服装出口占全国出口46%之多。

突尼斯纺织技术中心、出口拓展中心、工业拓展署及外商投资促进署等公营机构，对该国纺织及服装业的发展贡献良多。外资服装集团大多赞许突尼斯政府的招商政策、支援计划及有效的海关监管。大部分出口公司都有驻厂关员，准备随时解决任何问题。

当地服装业的显著弱点，就是过分依赖外发加工贸易带动的服装出口，以及缺乏强大的纺织及最后加工业作支持。现在，越来越多突尼斯分包商替买家采购布料，可是懂得自行设计推销服装系列的突尼斯出口商寥寥无几，其中只有拥有Particolari品牌的男士西装生产商Makni以及Moncef Barcous等。

突尼斯服装业的隐忧

突尼斯每年进口约3.8亿米长的布料，其中超过7000万米为牛仔布。这些布料大部分来自欧盟，其余来自中国、中国香港、中国台湾、土耳其、印度、韩国及巴基斯坦。突尼斯的纺织品及服装贸易差额不大。2002年，该国的纺织品及服装出口总值32亿美元，进口为22亿美元。

此外，突尼斯的服装出口过分集中于法国及意大利市场。2002年，这两个市场分别吸纳突尼斯39％及25％的服装出口：欧盟最大的消费市场德国占13％，英国4％，西班牙2％，美国只有1％。

一些外国技术员和质量检验员在比较亚洲和突尼斯工人表现时指出，突尼斯工人的敬业精神不足，旷工率高达20％，又不注重纪律。2003年6月在哈马马特举行的每年一度突尼斯纺织品及服装会议上，欧洲服装及纺织品联会会长Filiep Libeert，促请突尼斯当局及业界领袖立即采取行动改善现况。假若情况依旧，突尼斯将逐渐丧失优势。

Libeert又称，一些与突尼斯竞争的东欧服装出口国将于2004年加入欧盟，而亚洲出口商亦将于2005年不再受配额限制。再者，到2005年，欧盟将降低进口服装关税，来自任何地方的产品均可受惠，这样便会削弱突尼斯的优势。

在突尼斯纺织品及服装会议上，一些与会者建议突尼斯尽快与土耳其及其他欧洲及地中海地区国家签订协议，藉此确保使用保加利亚或土耳其布料在突尼斯缝制的服装，不会丧失免税输往欧盟的待遇。

突尼斯目前对进口服装征收的关税率为43％。Libeert建议，该国应加快削减进口服装税率的步伐。

事实上，突尼斯服装出口商对2005年的市场情况非常关注。他们预期，亚洲产品将涌入欧盟市场，对他们构成重大威胁。虽然非典型肺炎事件有利突尼斯对欧盟的服装出口，2003年首5个月较2002年同期高6％，但这现象未必持久，亚洲出口商只是一时受挫。

2002年乌克兰纺织品服装市场
乌克兰布料市场的年销售量估计在5亿平方米，或6—6.5亿美元，其中以棉布占大部分，市场比重达50—55％，其次为合成布料，占20—25％市场比重。进口布料占市场比重的80--85％，主要进口来源为俄国、意大利、德国、荷兰及英国。

2002年乌克兰共生产8900万平方米布料，比前一年增加15％，其中8200万平方米在国内市场销售。

乌克兰成衣市场的年销售金额约13亿美元，其中循正式管道进口及生产的成衣仅占市场比重的10％左右。市场中销售的成衣大多数为进口产品，其中又以廉价成衣占市场主要比重。许多进口商低报进口值以逃避关税。依据官方统计数字，2002年乌克兰共进口价值7750万美元的成衣(HS Code 61及HS Code 62)，其中HS Code 61项下产品的进口金额为3650万美元，主要进口来源为中国大陆(占总进口金额的20％强)、波兰、士耳其、意大利、匈牙利及越南：HS Code 62项下产品的进口金额为4100万美元，主要进口来源为中国大陆(占总进口余额的30％强)，俄国、德国、土耳其、爱沙尼亚及意大利。

2002年乌克兰共生产价值1.8亿美元的成衣，成衣出口金额为2270万美元，主要出口至欧洲国家(如德国、法国、意大利及丹麦)及美国。乌克兰生产的成衣估计有70—95％系靠来料加工方式(tolling)生产。

2002年乌克兰共生产2410万件针织衣物及4000万双袜子。同年乌克兰出口HS Code 61及HS Code 62项下产品共计4.912亿美元，其中HS Code 61项下产品山口金额为7080万美元，主要出口至德国(占总出口比重30％)、匈牙利、丹麦、法国及比利时：HS Code 62项下产品出口金额为4.204亿美元，主要出口至美国、法国、英国、意大利、斯洛伐克及丹麦。
台湾省布类纺织品出口情况

台湾地区纺拓会主办的纺织月刊上刊登出口布类纺织品之分析现摘登部分内容，以供读者参考。

布类是台湾最重要的纺织品出口类别，根据纺拓会纺织品出口统计，近六年来台湾布类之出口金额一直占纺织品出口金额60％以上，其出口重量占纺织品出口重量44％以上，可见布类出口正牵系着纺织品出口表现的兴衰。布类出口重量于2000年达到历史新高为197.39万吨后，近三年来都呈现衰退，2002年的出口重量为174.21万吨仅达到2000年的88.26％，今年前五个月布类的出口重量为66.34万吨又比去年同减少11％，预估今年布类的出口也将呈现衰退！加上单价从1996年起跌多升少，造成布类之出口金额于1997年达到历史新高为101.20亿美元后即一路递减，虽然2000年时稍有起色，但到2002年的出口平均单价仅4.2l美元/KG，因此出口金额只达73.40亿美元，仅为2000年之77.14％，并低於1994年出口金额的水准，今年前五个月平均单价有所提升，但出口金额仅达：28.82亿美元，还是比去年同期减少4％，预估今年台湾布类的出口金额也将呈现衰退！另外台湾布类之出口重量占纺织品出口重量的比重，也是一直在减少，到2002年仅达44.41％，也是从1994年以来的最低，加上成衣与服饰也是呈现占我台湾纺织品出口重量的比重降低，而纤维与纱类占纺织品出口重量的比重越来越高，显示台湾纺织品出口的价值链越来越短，非常不利台湾纺织业之发展!    

如我们将1994—2002年台湾出口布类的金额基此、重量基比及单价加以绘图并找出其最接近之趋势线，我们可以发现，未来台湾出口布类除平均单价仍将继续下跌外，未来的出口重量也不乐观将继续减少，造成出口金额也将继续衰减。

一、人纤涂加工布

人纤涂敷加工布在台湾2002年十大出口纺织产品中，出口重量排名第二，出口金额排名第一

据纺拓会纺织品出口统计，2002年人纤涂敷加工布出口重量为33.63万公吨占总纺织品出口重量的8.57％，在台湾2002年十大出口纺织产品中出口重量排名第二，仅次於聚酯纤维；出口金额为10.94亿美元占总纺织品出口金额的9.01％，在台湾2002年七大出口纺织产品中出口金额排名第一，是台湾布类出口最主要的产品。台湾出口人纤涂敷加工布出口重量於1997年达到历史新高为43.74万吨，惟单价从1996年起一路走跌，1995年出口平均单价最高为4.14美元/KG，到2002年的出口平均单价仅3.25美元／KG，因此出口金额只达10.94亿美元，创近十来出口金额最低之纪录!从1994年到今年5月来观察台湾出口人纤涂敷加工布的表现，我们可以发现从1994年起人纤涂敷加工布的出口重量呈现递增一直到1997年，1998年以後出口重量就一路递减下来。

如我们将1994—2002年台湾出口人纤涂敷加工布的金额基比、重量基比及单价加以绘图并找出其最接近之趋势线，我们可以发现，台湾出口人纤涂敷加工布平均单价已低未来再下降幅度有限，未来的出口重量却不乐观将继续减少，造成出口金额也将继续衰减。市场方面，出口人纤涂敷加工布最大市场为大陆地区(包括香港、中国大陆及澳门)，以2002年为例占台湾人纤涂敷加工布出口重量的59．06％达19．86万吨，出口金额占人纤涂敷加工布出口金额的66．11％达7．23亿美元，但与1997年的出口重量31．13万吨占71．18％，出口金额12．40亿美元占73．21％相比，明显显示台湾出口人纤涂敷加工布到大陆地区正大幅衰减，台湾业者宜大力开发越南、美国与印度市场。

二、人纤针织成品布

人纤针织成品布在台湾2002年十大出口纺织产品中，出口重量排名第五，出口金额排名第二

依据纺拓会纺织品出口统计，台湾2002年人纤针织成品布出口重量为24．72万吨占总纺织品出口重量的6．30％，在台湾2002年十大出口纺织产品中出口重量排名第五；出口金额为10．72亿美元占总纺织品出口金额的8．83％，在2002年十大出口纺织产品中出口金额排名第二，是台湾布类出口第二重要的产品。台湾出口的人纤针织成品布出口重量与出口金额分别于2000年达到历史新高为26．20万吨及12．92亿美元，惟单价也是从1996年起一路走跌，1995年出口单价最高为6.52美元/KG，到2002年的出口平均单价仅4．34美元／KG，因此出口金额只达10.72亿美元，远低於1997年的12.89亿美元!从1994年到今年5月来观察台湾出口人纤针织成品布的表现，我们可以发现从1994年起人纤针织成品布的出口重量呈现递增一直到2000年，2001年大幅衰退10．75％以后2002年稍有起色，比2001年的出口重量增加了5.72%。

如我们将1994—2002年台湾出口的人纤针织成品布金额基比、重量基比及单价加以绘图并找出其最接近之趋势线，我们可以发现，台湾出口人纤针织成品布平均单价未来仍将继续下降，但未来的出口重量却极有可能反弹回升，因此出口金额也将有所成长。市场方面，台湾出口人纤针织成品布最大市场为大陆地区，但比重并不大，以2002年为例占台湾人纤针织成品布出口重量的 21.93％达5.42万吨，出口金额占台湾人纤针织成品布出口金额的24.63％达2.64亿美元，则显示台湾出口人纤针织成品布到大陆地区比非大陆地区衰退的比较少些，台湾业者宜大力开发美国、印尼、菲律宾、越南、斯里兰卡与泰国等市场以分散市场。

三、聚酯长纤梭织成品布

聚酯长纤梭织成品布在台湾2002年十大出口纺织产品中，出口重量排名第六，出口金额排名第三

依据纺拓会纺织品出口统计，台湾2002年聚酯长纤梭织成品布出口重量为19．46万吨占总纺织品出口重量的4．96％，在台湾2002年十大出口纺织产品中出口重量排名第六；出口金额为7．70亿美元占总纺织品出口金额的6．34％，在台湾2002年十大出口纺织产品中出口金额排名第三，是台湾布类出口第三重要的产品。台湾出口之聚酯长纤梭织成品布出口重量于2001年达到历史新高为21．44万吨，出口金额于2000年达到历史新高为10．35亿美元，惟单价也是从1996年起一路走跌，1995年为最高达7.38美元/KG，到2002年的出口平均单价仅3．96美元／KG，因此出口金额只达7．70亿美元，是近四年来的最低点!如从1994年到今年5月来观察台湾出口之聚酯长纤梭织成品布的表现，我们可以发现从1994年起之聚酯长纤梭织成品布的出口重量呈现递增一直到2001年，到2002年才大幅衰退9．24％。

如我们将1994—2002年台湾出口的聚酯长纤梭织成品布金额基比、重量基比及单价加以绘图并找出其最接近之趋势线，我们可以发现，台湾出口聚酯长纤梭织成品布平均单价未来仍将继续下跌，同时未来的出口重量很有可能快速下挫，因此出口金额也将跟着下挫。市场方面，台湾出口聚酯长纤梭织成品布最大市场为大陆地区，但比重并不大，以2002年为例占台湾聚酯长纤梭织成品布出口重量的 32.96％达6.41万吨，出口金额占台湾聚酯长纤梭织成品布出口金额的32.28％达2.49亿美元，如与2000年的出口重量6.07万吨占30.49%，出口金额3.10亿美元占29.97%相比，则显示台湾出口聚酯长纤梭织成品布到大陆地区比非大陆地区衰退的比较少些，业者宜继续开发阿拉伯联合大公国、印尼、巴西与菲律宾等市场以分散市场。

四、其他特种布

其他特种布在台湾2002年十大出口纺织产品中，出口重量排名第七，出口金额排名第四

依据纺拓会纺织品出口统计，台湾2002年其他特种布出口重量为13．82万吨占总纺织品出口重量的3．53％，在台湾2002年十大出口纺织产品中出口重量排名第七；出口金额为7．27债美元占总纺织品出口金额的5．99％，在台湾2002年十大出口纺织产品中出口金额排名第四，是台湾布类出口第四重要的产品。台湾出口的其他特种布出口重量于去年创下历史新高为13．83万吨，出口金额则於2000年就达到历史新高为8．19亿美元，惟单价早从1995年起一路跌跌升升，2000年为最高达5.94美元/KG，到2002年的出口平均单价为5．26美元/KG，因此出口金额只达7．27亿美元，如从1994年到今年5月来观察台湾出口的其他特种布的表现，我们可以发现从1994年起到1996年其他特种布的出口重量都呈现较大幅度的成长，到1997年以後的成长则趋缓。由平均单价的状况显示其他特种布的抗跌性较高，单价比其他主力布类产品稳定。至於今年1—5月的表现，受美伊战争的影响，使得出口平均单价比去年同期上涨0．14美元／KG达5．20美元／KG，至於市场需求则呈现平稳成长，出口重量比去年同期增加6．00％，出口金额比去年同期增加9．00％，表现尚可。

如我们将1994—2002年台湾出口的其他特种布金额基比、重量基比及单价加以绘图并找出其最接近之趋势线，我们可以发现，台湾出口其他特种布平均单价将继续下降，但未来的出口重量却极有可能再上扬，出口金额则将衰减，其他特种布业者宜一方面掌握契机努力开发市场，一方面抑低成本扩大利润。市场方面，台湾出口其他特种布最大市场为大陆地区，以2002年为例占台湾其他特种布出口重量的 46.53％达6.44万吨，出口金额占台湾其他特种布出口金额的40.49％达2.94亿美元，如与2000年的出口重量6.62万吨占48.04%，出口金额3.22亿美元占39.31%相比，则显示台湾出口其他特种布到大陆地区出口重量正在衰减，业者宜大力开发美国、越南与印尼等市场以弥补大陆市场。

五、其他合纤长纤梭织成品布

其他合纤长纤梭织成品布在台湾2002年十大出口纺织产品中，出口重量排名第九，出口金额排名第七

依据纺拓会纺织品出口统计，台湾2002年其他合纤长纤梭织成品布出口重量为10.90万吨占总纺织品出口重量的2．78％，在台湾2002年十大出口纺织产品中出口重量排名第九;出口金额为5．00亿美元占总纺织品出口金额的4.12％，在台湾2002年十大出口纺织产品中出口金额排名第七，是台湾布类出口第五重要的产品。台湾出口的其他合纤长纤梭织成品布出口重量早於1998年即创下历史新高为13．37万吨，出口金额更早，于1997年就达到历史新高为8．10亿美元，惟单价早从1996年起一路走低，虽然1997及2000年单价有所回升，但无法改变下跌的趋势，到2002年的出口平均单价为4．59美元／KG，因此出口金额只达5．00亿美元，仍未达到1994年出口金额的水准!如从1994年到今年5月来观察台湾出口之其他合纤长纤梭织成品布的表现，我们可以发现从1994年起其他合纤长纤梭织成品布的出口重量，除1997年大幅成长及1998年小幅成长外，其他年度都呈现衰减。如以2000年为基年，在1995年时出口重量为基年出口重量的88．77％，出口金额则是基年出口金额的111．69％，主要是1995年时出口平均单价为6．4工美元／KG比基年的出口平均单价5．09美元／KG，高出1．31美元／KG所致。反观在2002年时出口重量为基年出口重量的84．39％，但出口金额却只有基年出口金额的76．08％，主要是2002年平均单价为4．59美元／KG比基年的出口平均单价较低0．50美元／KG所致，显示其他合纤长纤梭织成品布平均单价虽大幅降低却不能刺激买气。至於今年l—5月的表现，受美伊战争的影响，使得出口平均单价比去年同期大幅上涨0．7l美元／KG达5．12美元／KG，但市场需求非常低迷，出口重量比去年同期大幅减少2 5．00％，出口金额比去年同期减少13．00％，表现非常不好。

如我们将1994—2002年台湾出口的其他合纤长纤梭织成品布金额基比、重量基比及单价加以绘图并找出其最接近之趋势线，我们可以发现，台湾出口其他合纤长纤梭织成品布平均单价将继续下跌，未来的出口重量也将继续衰减，因此出口金额则将随着大幅衰减，其他合纤长纤梭织成品布业者宜早谋对策！市场方面，台湾出口其他合纤长纤梭织成品布最大市场为大陆地区，以2002年为例占台湾其他合纤长纤梭织成品布出口重量的 48.60％达5.30万吨，出口金额占台湾其他合纤长纤梭织成品布出口金额的46.18％达2.31亿美元，如与1998年的出口重量7.95万吨占59.43%，出口金额3.65亿美元占53.33%相比，则显示台湾出口其他合纤长纤梭织成品布到大陆地区比出口到非大陆地区衰减的更厉害，业者宜大力开发越南、印尼、菲律宾与美国等市场以弥补大陆市场。

六、人纤毛巾布

人纤毛巾布在台湾2002年十大出口纺织产品中，出口重量排名第十，出口金额排名第九

依据纺拓会纺织品出口统计，台湾2002年人纤毛巾布出口重量为10．3l万吨占总纺织品出口重量的2．63％，在台湾2002年十大出口纺织产品中出口重量排名第十；出口金额为4．00亿美元占总纺织品出口金额的3．29％，在台湾2002年十大出口纺织产品中出口金额排名第九，是台湾布类出口第六重要的产品。台湾出口之人纤毛巾布出口重量早于1999年即创下历史新高为13．72万公吨，出口金额更早，于1997年就达到历史新高为6．98亿美元，惟单价早从1996年起一路走低，从未回升上涨过，到2002年的出口平均单价为3．88美元／KG，因此出口金额只达4．00亿美元，仍未达到1994年出口金额的水准!如从1994年到今年5月来观察台湾出口之人纤毛巾布的表现，我们可以发现从1994年起人纤毛巾布的出口重量，1996到1998年都有大幅不错的成长，但2000年以后即呈现衰减，衰减的幅度有扩大的迹象。如以2000年为基年，在1995年时出口重量为基年出口重量的58．6l％，出口金额则是基年出口金额的80．18％，主要是1995年时出口平均单价为6．30美元／KG比基年的出口平均单价4．60美元／KG，高出1．69美元／KG所致。反观在2002年时出口重量为基年出口重量的79．55％，但出口金额却只有基年出口金额的67．02％，主要是2002年平均单价为3．88美元／KG比基年的出口平均单价较低0．72美元／KG所致，显示近几年人纤毛巾布平均单价虽连续降价，但仍不能带动买气。至於今年1—5月的表现，虽然同样受美伊战争的影响，但出口平均单价与去年同期想比并无变化，相对地市场需求非常低迷，出口重量比去年同期大幅减少17．00％，出口金额比去年同期也是减少17．00％，表现并不理想。

如我们将1994—2002年我国出口人纤毛巾布的金额基比、重量基比及单价加以绘图并找出其最接近之趋势线，我们可以发现，台湾出口人纤毛巾布的平均单价将继续下跌但跌幅将趋缓，但未来的出口重量则并不乐观将继续衰减，因此出口金额则将随著大幅衰减，市场方面，台湾出口人纤毛巾布最大市场为大陆地区，但所占的比重并不大，以2002年为例占台湾人纤毛巾布出口重量的20．20％达2．08万吨，出口金额占台湾人纤毛巾布出口金额的20．58％达0．82亿美元，如与2000年的出口重量3．02万吨占23．32％，出口金额1．44亿美元占24．09％相比，则显示台湾出口人纤毛巾布到大陆地区比出口到非大陆地区衰减的更厉害，业者宜大力开发美国、菲律宾与越南等市场以弥补大陆市场。

综合以上之分析，未来台湾出口六大主力产品，其平均单价将继续下跌，加上台湾布类输往大陆地区比重偏高，根据分析台湾未来布类输往大陆地区并不乐观，如不能开拓其他市场，台湾市类未来出口势必再度衰退。

依据纺拓会台湾纺织品出口统计，2002年台湾输往大陆地区布类的出口金额为28．84亿美元，占台湾出口布类金额的39．29％，台湾输往大陆地区布类的出口重量为69．38万吨，占台湾出口布类重量的39．83％，换句话说，台湾布类之出口对大陆市场之依赖还蛮深的，近年中国大陆业者对布料之设计开发表现出前所未有的热烈，投入越来越多的人力和财力进行布料开发，希望摆脱对高级布料之进口依赖，另一方面台商织布企业外移中国大陆设厂，直接供应成衣厂，加深了台湾业者出口大陆地区的竞争压力，加上台湾输往大陆地区布类的平均单价一直都低于台湾出口布类单价，显示台湾输往大陆地区布类仍以大宗一般产品为主，未来被代替性很高，因此未来布类台湾输往大陆地区并不乐观，如不能开拓其他市场，台湾布类出口势必再度衰退。
台湾织布业者宜掌握未来配额解除契机，预先部署，开拓业绩
另一方面，2005年1月1日起，所有的纺织品将解除配额限制回归自由化，据中国大陆{国务院发展研究中心}预测，2005年后中国大陆成衣服饰出口将呈现高达214％的成长，届时大陆势必大幅增加布类之进口，加上输欧盟、美加无配额限制，有利我布类出口，我织布业者宜掌握未来配额解除契机，预先部署，以便能在2005年大展鸿图，创造新高的业绩。

【海外政策法规】
欧盟公布纺织品及皮具偶氮染料测试方法
2003年9月9日，欧盟官方刊物刊登了关于第2002/61/EC号有害偶氮染料指令的通报，列出3种已获通过的偶氮染料测试方法(适用于纺织品及皮具)的参考资料。

该等测试方法由欧洲标准化委员会订立，成为欧洲标准。欧盟成员国必须于2003年9月11日前推行第2002/61/EC号指令，大部分均表示能赶及在该日实施指令，瑞典则表示待欧洲委员会公布新标准后才推行。

欧盟各国必须采用有关标准，检验进口纺织品及皮革产品是否有被禁的偶氮染料。欧盟官方刊物列山的标准如下：

	标准名称
	参考文件
	被取代的标
准参考编号

	皮革—化学测试—检验染色皮革是否含有某些偶氮染料
	CEN ISO/TSl7234：2003
	无

	纺织品—检验偶氮染料释出的芳族胺—第一部分：在毋须提取的情况下测试产品是否含有某类偶氮染料
	EN 14362-1：2003
	无

	纺织品—检验由偶氮染料释出的芳族胺—第二部分：提取纤维以测试产品是否含有某类偶氮染料
	ENl4362-2：2002
	无


根据欧盟第2002/61/EC号指令，可释出22类浓度超过百万分之三十被禁芳族胺的偶氮染料，不得用于与人体皮肤或口腔长期直接接触的纺织品或皮革制品，并禁止销售含有这类物质的产品。德国希望在实施该指令有关规定的同时，保留本国较严厉的法例。

上述的划一测试标准详情，并不能通过互联网或去信欧洲标准化委员会与欧委会取得，业者须向设于22个国家(欧盟15国及捷克共和国、匈牙利、冰岛、马耳他、挪威、斯洛伐克及瑞士)的欧洲标准化委员会机构缴费购买。业者可上网到http://www.cenorm.be浏览该等机构的联络资料。

【行业动态】

前9月纺织服装进出口额达681.72亿美元
今年前9个月，我国纺织品和服装进出口总值为681.72亿美元，比去年同期增长22.68%，占全国外贸进出口总值的11.24%。我国纺织品和服装出口总值是567.43亿美元，比去年同期增长26.33%，占全国外贸出口总值的18.44%，其中，纺织品出口金额是193.12亿美元，同比增长29.73%；服装出口金额是374.31亿美元，同比增长24.64%。纺织品和服装进口总值为114.29亿美元，同比增长7.29%，占全国外贸进口总值的3.83%。其中纺织品进口金额为103.79亿美元，同比增长7.53%；服装进口金额为10.50亿美元，同比增长5.00%。1-9月纺织品服装实现贸易顺差495.78亿美元。

 我国成为世界缝制设备生产和销售中心
中国缝制机械协会副理事长何烨近日在上海表示，随着20世纪90年代世界缝制设备生产重心转移到中国，我国逐渐成为世界缝制设备生产和销售中心。

据了解，中国是目前世界上少数几个生产缝制机械的国家之一。我国拥有缝制设备生产整机企业300多家，零部件生产企业800多家，年生产整机900多万台，年出口5.1亿美元。今年1至9月份，缝制设备整机出口同比增长50%以上，零部件出口同比增长40%以上。

随着世界产业结构的调整，从90年代开始，许多国家纷纷将缝制设备的生产转移到中国，他们看到中国缝制设备的制造水平不断提高，尤其是零部件基本能满足全球市场的需要，中国不仅是制造中心，而且有着广阔的市场，中国作为世界最大的缝制设备生产中心和销售市场的地位日益巩固。

我国明年推行高档丝绸标志
高档丝绸标志将在明年三四月份在全国开始推行。此举对我国乃至世界丝绸发展具有重要意义，也是我国由丝绸大国向丝绸缎强国转变的重要举措。

上海打造时尚之都
上海市副市长康登杰在2003上海时装周“国际时尚论坛”上表示，目前上海是中国经济、文化最发达的城市之一，正以国际一流的现代化大都市的标准来塑造城市的功能和形象，以打造世界时尚之都为目标，加快建设步伐。
我国纺织业区域差别加大

尽管近年来西部大开发战略为中西部地区纺织工业带来一定的活力，但发展速度仍较东部沿海地区慢，而且这种区域性发展差距有进一步加大的趋势。

我国西部大开发战略没有像预期的那样从东部沿海地区吸引到劳动密集型的纺织工业。形成这一格局，主要有三个原因：一是中西部地区没有为纺织工业准备好像东部沿海地区那样的市场条件，东部沿海地区的纺织工业具有很高的竞争力；二是中西部地区的私营企业比东部沿海地区少，中西部地区的国营部门在改革方面比东部沿海地区慢。私营部门能够快速作出决定，而国营部门作出一项决定通常很慢；三是当地政府的支持和政策指导同样是造成纺织工业发展不均衡的原因。

棉纺织产能增速将有所回落
中国棉纺织协会副理事长朱兰芬认为，在今后的几年里，我国棉纺业生产能力增长的速度可能会比过去两年有所回落。

朱兰芬认为，我国棉纺行业发展面临三大困难，首先，我国棉纺织行业的产业结构调整还处于起步阶段，虽然这两年来棉纺织企业不断进行技术改造，但由于需技改的老账欠得较多，要在近期内使我国国际先进纺纱装备数量赶上印度与巴基斯坦的水平都比较困难，更不要说赶上发达国家的装备水平；其次，国内棉花市场还未真正开放，企业进口棉花还要受到一定的限制，棉花期货市场尚未建立以及棉纺业生产能力的快速发展，使国内棉花资源供求关系发生了根本性变化，有可能使棉花价格在大部分的时间里会高于国际棉价；第三，生产企业在产品创新、品牌意识方面较薄弱，对纺织品国际贸易规则和方法还不适应。这些原因使我国棉纺织行业的比较优势不能得到充分发挥，随着产品竞争的难度越来越大，贸易磨擦日渐增多，市场占有率的提高也会变得越来越困难。在今后的几年里，我国棉纺业生产能力增长的速度可能会比过去两年有所回落。
【分会动态】
面料展为何独领风骚
今天，在会展经济风起云涌，市场竞争愈演愈烈的情况下，纺织业界展会的市场旗帜“中国国际纺织面料及辅料（秋冬）博览会”为何能成功运作近十年，走向成熟；面对海内外会展商咄咄逼人的攻势，它能否依然傲视群雄成为相关展会的排头兵，纺织报记者采访了中国贸促会纺织分会副会长张延恺及秘书长杨兆华。

记者：“面料展”在纺织行业走向市场经济之时，依靠成功的市场运作，逐渐成为纺织行业独树一帜的展会，特别是在纺织会展经济日益火爆的今天，各地的展会比比皆是，“面料展”生存和发展的空间是什么?

张延恺：“面料展”是一个专业展览会，自创办之日起它就体现了国际性、专业性和贸易性，这正是展会的优势所在。从举办9届的“面料展”看，它是我国目前纺织品展规模最大、层次最高、展品覆盖面广、参展商及专业观众最多、交易效果最理想的专业性展会，它的发展壮大是伴随着中国纺织业的壮大而受到各国纺织业界关注的。在上世纪90年代初期，我国纺织品的出口每年在100多亿美元，现如今将要达到700亿美元，这表明中国的纺织业在发展、在强大。作为“面料展”来说，也同样如此，它从创办之初的近万平米到现在的近6万平米，观众从几千人到5万人，而这不仅仅是数量的变化，它反映出了中国纺织工业在世界的地位及影响力，并成为我国纺织品市场的晴雨表。另外，“面料展”之所以始终充满活力，一个重要原因是完善的服务、较高的水准、良好的贸易环境，并为中外企业创造贸易商机、搭建交流平台，树立了良好形象。近几年，我们为了适应展会的发展需要，在展览地点、布展格局等方面相应地作了一些调整，目的是使我们的展会更趋于国际化，推动“面料展”向更高层次迈进，在参与国际合作与竞争中发挥出重要作用。

记者：能否举几个具体例子?

张延恺：在上个世纪80年代期间举办的纺织品展览会，应该说是综合性展会。到了90年代，国际会展业逐步向专业化发展，采购的指向也非常明确，这就迫使我们必须研究能否结合行业优势和专业化的指向，找到新的出路。在经过广泛的市场调研并考虑到企业的实际需要后，我们逐步又主办了几个专业展览会。如内衣展、纱线展等，另外时机成熟时我们还将家用纺织品展从“面料展”中分离出来，使之成为独立的展会。这样，既解决了展会的专业性，又符合了国际惯例和会展潮流。还有，在本届展会上，为了使观众参观展会更加便利，我们特地在展馆和地铁间安排了10多辆大巴接送他们，并在展馆内也安排运输车，其目的就是为了服务参展商和观众，这也是我们展会成功的关键因素之一。

记者：“面料展”门庭若市、展位供不应求，而现在有不少地区的展览会却门庭冷落、投诉不断。这种强烈反差说明了什么?

张延恺：这是“面料展”的品牌效应。我们所举办的展会最大的优势就是信誉第一，定位明确，专业性强。在“面料展”上，你可以看到中国的优秀企业和质量上乘的产品，同时你也能找到国外著名企业生产的产品，这也就是说“面料展”是知名品牌的场所。它能够持续吸引国内外参展商、采购商也恰恰在于此。

记者：在“面料展”上，我们如何为国外参展商牵线搭桥呢?

杨兆华：刚才张延恺讲了服务是我们举办展会的宗旨。在展会上，有人说中间商比卖家多，这是一件好事，说明我们的组织工作有了效果。因为在我们的展会上，“线人”的作用能使产品顺利进入所需要的市场。另外在展会上，我还向日本展团和法国展团推荐了纺织工业协会的各个协会，这样有助于国外企业对中国市场的了解。如日本的丸红、东丽等大公司，他们对中国比较熟悉，而一些小公司却知之甚少，而帮助这些中小企业了解中国市场，开发市场，就是纺织工业协会的优势。因此可以说“面料展”也是企业供需的平台之一。

记者：我们在吸引参展商方面还有哪些卖点?

杨兆华：首先我们把展会的准确信息反馈给参展商，使他们对展会的效果有一个了解。第二，展会结束后，有些参展商和买手的联络不能有效跟进，而这一工作就需要我们帮助完成。第三，我们展会的质量在提高。如在这次展会上，有一家企业的产品发生了知识产权的纠纷，我们为了对参展商和展会负责，由我们聘请的律师负责解决，并达到双方满意的效果。第四，就是世界纺织品的生产重点在向中国转移，而中国也正成为世界最大的纺织品生产基地。为此，世界各个厂商都把目光瞄向了中国市场，这无疑是吸引参展商的最大卖点。

记者：目前我国纺织工业的发展呈现良好的态势，今年“面料展”的展位出现了紧缺现象，明年这一现象是否有改观?  

杨兆华：越是形式好我们越要保持清醒。通过对比使我们清醒的认识到，在新经济形势下，“面料展”还没有达到巅峰状态，还有很大的空间，我们需要努力，而努力是很艰难的。对于办展工作最重要的就是头脑要清醒，要有预见性，千万不能让我们举办的展会落到“盛名之下，其实难副”的状态。压力是巨大的，但也是我们的动力。相信到2004年“面料展”开幕时，我们会交出一份更出色的答卷。

纺织工业的发展不仅扩大了纺织品的市场，并带动了纺织企业的结构调整和产业升级。进而推动了纺织品服装展览业的火爆。展览会的繁荣与纺织业的发展息息相关，形成相互依托的关系是市场经济发展的需要，展览会的水平提高和发展也将会进一步提升我国纺织品服装在国际市场上的地位。

了解中国重大纺织服装展博会的信息平台

——“纺织贸促网”介绍
  中国国际贸促会纺织行业分会网站“纺织贸促网”自今年6月份改版以来，已越来越成为业内人士了解国内重大纺织服装展博会的重要信息平台。

中国国际贸促会纺织行业分会现在每年举办的来华展11个，涵盖了整个纺织服装产业链，从纱线、面料、服装，乃至细分的家用纺织品、产业用纺织品、针织、内衣、高级成衣到纺织机械、纺织用化学品。依托强大的行业背景、广泛的国际合作与专业的办展经验，现今11个来华展逐渐发展成为国际性、贸易性、专业性突出的国内外知名展览会。依托丰富的展览资源，“纺织贸促网”不仅详细地在“展会”栏目中进行了有关展博会的详尽介绍，而且建立了每个展览会的网站，其中大部分中英文双语运行。

此外，中国国际贸促会纺织行业分会每年还组团参加或自己主办6－8个境外知名纺织服装展览会。所有出展内容都可在“出国展”栏目中找到。现已连续在美国纽约成功举办了四届的中国纺织品服装贸易展览会为方便企业了解信息也建立了自己的网站。

作为中国纺织服装领域最大的贸易促进机构，中国国际贸促会纺织行业分会在规划“纺织贸促网”时，注重为行业企业提供全方位信息服务，依托国内外强大的联系网络和信息渠道，开设了“新闻”、“业界动态”、“热点追踪”、“贸易与法律”、“海外投资”、“出访”等栏目。通过这些栏目及时传递业界的重大产经数据、展览会议信息等；特别关注国际市场动向、贸易法律纠纷等热点；定期发布自己整理的“纺织服装业海外贸易投资指南”及“国际市场调研报告”等。专门建立“纺织法律网”和“出访团组”网站为企业提供国际贸易纠纷及“反倾销、反补贴、特别保障措施”等方面的法律援助以及出访参考。

“纺织贸促网”作为中国国际贸促会纺织行业分会的机构网站，将立足本身资源，以服务企业为宗旨，在高速信息化的今天为企业开拓国内外市场提供丰富的信息服务。

据悉，明年“纺织贸促网”会员区将免费开通，届时将给会员提供强大的信息发布功能。此外，和国外几十家纺织服装专业商协会及贸易商协会的网站链接、信息交换也在联系确认之中。

欢迎访问“纺织贸促网”（Http://textile.ccpit.org 或www.ccpittex.com）。
张延恺常务副会长随总会经贸代表团出访中南美洲三国
我分会张延恺常务副会长于10月28日－11月20日随总会高燕副会长率领的经贸代表团出访古巴、巴西、洪都拉斯中南美洲三国。访问期间，代表团拜会了工商，政界领导人并参观当地的工业加工区。

富荣沛副会长带队参观ITMA2003，为CITME2004展开招展宣传
我分会富荣沛副会长带队的纺机展招展小组于10月底参观了在英国伯明翰举办的ITMA2003（国际纺织机械展览会）。
      出访期间，招展小组与ITMA组委会（欧洲纺机协会）、德国纺机协会（VDMA）、瑞士纺机协会（SWISSMEM）、意大利纺机协会（ACIMIT）、西班牙纺机协会（AMTEX）、英国纺机协会（BTMA）、美国纺机协会（ATMA）和荷兰纺机协会（GTM）进行了会谈，双方交换了意见与看法，加强了与各协会的联系，增进了与世界纺机界的交流与沟通。各协会均表示，欧洲各纺机强国都越来越重视中国这一重要的纺机市场，会积极参与CITME2004（第九届中国国际纺织机械展览会）这一重要展会。
      出访期间还召开了CITME2004（2004中国国际纺织机械展览会）的说明会，介绍了2002年中国纺织工业的运行情况，并就纺机进口和市场情况等问题现场回答了展商的提问。
陈伟康副会长带队参观2003ITMA国际纺织机械展览会
并考察国外专业市场

我分会陈伟康副会长于2003年10月25日－11月8日带队参观了2003ITMA国际纺织机械展览会，并进行了有关专业市场的考察活动。
      本次考察团成员共有来自全国各地的17家企业代表30人。出访团组的企业成员纷纷表示，这次出访收获很大，不仅了解了国外最新的纺织机械设备，而且通过对国外专业市场、产品的考察，对本企业生产产品在国际市场竞争中所处的地位有了更加清醒的认识。
徐迎新副会长参加在开罗举行的第70届国际展览联盟（UFI）大会
第70届国际展览联盟（UFI）大会于10月19－21日在埃及开罗举行。作为国际展览联盟成员，我分会徐迎新副会长代表我分会参加了本届大会。
      据徐迎新副会长介绍，本次会议是UFI应对国际展览业发展的新趋势，锐意改革创新的一次会议，主要有以下重要议题在会上得到批准：

1. 选举产生了新主席Mr. Ruud Van Ingen，原主席Mr. Sandy Angus转任执行副主席。
2. 开始使用全新的CI，包括更为简洁的LOGO标，和新的名称“UFI（名称） The International Association of The exhibition Industry。
3. 通过了新的发展战略和行动纲领，其主旨是扩大UFI的广泛性和代表性，吸收更多的展览会主办方以及展览相关服务业，从而更好地代表整个行业，并为行业提供更多的服务。
4. 开始使用新的网址 http://www.ufi.org。 
参会期间，徐迎新副会长还出席了UFI亚太分会的专题会议，并与UFI的领导层及各国代表进行了广泛接触，介绍了中国纺织服装类展览会的情况，同国外同行就今后的合作与发展进行了探讨。
据悉，第71届国际展览联盟大会将于2004年11月24－26日在亚洲的泰国举办。
“纺织服装行业国际贸易纠纷应对培训班”在杭州成功举办
2003年11月10日至12日，由中国纺织工业协会市场部、中国纺织工业协会国际贸易办公室主办，中国际贸易促进委员会纺织行业分会、中国纺织工业企业管理协会、浙江省轻纺企业管理协会承办，中国国际经济贸易仲裁委员会上海分会、天达律师事务所、纪凯知识产权代理有限公司协办的“纺织服装行业国际贸易纠纷应对培训班”，在杭州西子湖畔的浙江科贸饭店成功举办。本次培训班的主办者特地邀请了我国国际经济法、国际贸易、知识产权领域的著名专家、学者、律师及仲裁员为学员授课。
11月10日上午，本次培训班在浙江科贸饭店开幕。中国纺织工业协会市场部副主任、中国贸促会纺织行业分会副会长富荣沛、浙江省轻纺企业管理协会理事长、原浙江省轻工业厅厅长戴大鸣、杭州市纺织工业协会副会长兼秘书长姚挺出席了开幕式。开幕式由中国贸促会纺织行业分会林云峰副秘书长主持，富荣沛副主任致开幕辞。富荣沛副主任在开幕辞中指出，在2005年纺织品配额取消以后，我国纺织服装企业将会遇到越来越多的贸易壁垒及贸易纠纷, 因此，纺织服装企业要尽快建立对国际贸易纠纷的应对机制，学习处理国际贸易争议的方式与程序，研究解决国际贸易争议案件适用的法律程序，积累应对纠纷的知识与经验，学会打“洋官司”。从而使从事纺织服装国际贸易的我国企业理直气壮地运用国际贸易的游戏规则，维护自身合法权益。
本次培训班是中国纺织工业协会国际贸易办公室自今年成立以来，与中国纺织工业协会市场部主办的第一次大型活动。通过本次活动，国际贸易办公室贯彻了为企业提供优质、高效、专业化服务的宗旨。今后，国际贸易办公室将总结本次培训班的成功经验，更多地开展各项法律服务业务，为纺织服装企业提供更优质、高效的专业化服务！
【贸易与合作】

美国求购：Fashio Accessories,Scarves,Hats,Wallets,Handbags,Etc.
联系名址：Mr.Luis Serrano 
Luis Serrano 
4400 Hillcrest Dr.#418,Hollywood,Fl33021,U.S.A. 
电    话：001-954-9646734 
传    真：001-954-9646734 
电子邮件：serranolucho@hotmail.com
美国求购：Men’s And Women’s Socks
联系名址：Mr. Bryan Harding 
Randolph Knitting,Inc. 
136 Crestwick Rd.,Ramseur,Nc 27316,U.S.A. 
电    话：001-336-8242704 
传    真：001-336-8243903
香港求购：Umbrellas
联系名址：Ms.Kong Man Kam 
Hong Kong Ming Chuan Industrial Co.,Ltd. 
Flat B,3/F,Blt.1 Grand.Palisades,8 Shanyin Rd.,Tai Po,Hong Kong 
电    话：00852-28587020 
传    真：00852-25034501 
电子邮件：mchumb@sina.com
美国求购：Fabrics,Knitted Fabrics For Jerseys,Collars
联系名址：Ms.Annette Kidd 
Ramseur Inter-Lock Knitting Co. 
637 Patterson Grove Rd.,P.O.Box 337,Ramseur,Nc 27316,U.S.A. 
电    话：001-336-8242375 
传    真：001-336-8247565
美国求购：All Types Of Silk Or Fabrics Ties In Fashion Designers
联系名址：Mr. Luis Serrano 
Luis Serrano 
4400 Hillcrest Dr.#418,Hollywood,Fl33021,U.S.A. 
电    话：001-954-9646734 
传    真：001-954-9646734 
电子邮件：serranolucho@hotmail.com
美国求购：Cotton Materials For Socks
联系名址：Mr.John Mccuiston 
Crawford Knitting Co. 
7718 Hwy.64 E.,Ramseur,Nc,U.S.A. 
电    话：001-336-8241065 
传    真：001-336-8241165
美国求购：Textile,Polycotton Yarn&Fa
联系名址：Mr.David Cox 
Ramtex,Inc. 
1259 Foushee Rd.,P.O.Box 307,Ramseur,Nc 27316,U.S.A. 
电    话：001-336-8245600 
传    真：001-336-8245689
美国求购：Men’s Neckwear
联系名址：Mr.C.W.Wolfe 
Arden Cravats,Inc. 
800 Moffitt St.,P.O.Box 426,Ramseur,Nc 27316,U.S.A. 
电    话：001-336-8244153 
传    真：001-336-8243463
萨尔瓦多求购：Textiles
联系名址：Centro De Telas S.A.De C.V. 
Sexta Calle Poniente No.105,San Miguel,El Salvador 
电    话：00503-6611806 
传    真：00503-6610443 
电子邮件：nelsonlopez@telemovil.com
墨西哥求购：Button,Zipper,Yarn,Fabric
联系名址：Mrs.Adriana Moreno 
Yale De Mexico S.A.De C.V. 
Javier Rojo Gomez 1330,Barrio De San Miguel,09360,Mexico D.F. 
电    话：0052-55-56860011 
传    真：0052-55-56862573 
电子邮件：amoreno@yale.com.mx
墨西哥求购：Stamped Fabric
联系名址：Mr.Marco Antonio Perez Espinosa 
Vivenda Textil S.A.De C.V. 
Alta Tension 98 Int.9 Col.Molino De Rosas,01470,Mexico D.F. 
电    话：0052-55-55930616 
传    真：0052-55-55935676 
电子邮件：mperez@vivenda.com.mx
伊朗求购：Textile,Dyeing,Printing
联系名址：Mr.Faghid No 
Pooshan Co. 
Abourayhan Building,Joumbouri St.,Tehran,Iran 
电    话：0098-21-6462787 
传    真：0098-21-6418927 
电子邮件：pooshan_textile@yahoo.com
俄国求购：Fabrics
联系名址：Mr.Shkarupa 
Depeche Mode Ltd. 
3/2,Velozavodskaya St., Moscow,109316,Russian Federation 
电    话：007-095-2743222 
传    真：007-095-2743605 
电子邮件：dmodecoats@mtu-net.ru
马来西亚求购：Nylon Taffeta
联系名址：Mr.C.F.Lee 
Dynaflora Enterprise Sdn Bhd 
71-B,Jalan Terengganu,10460 Penang,Malaysia 
电    话：0060-4-2833312 
传    真：0060-4-2833314 
电子邮件：dynaflora@po.jaring.my
越南求购：Fabrics For Garment Production,Garments Accessories
联系名址：Mr.Dinh Cong Hung 
Thanh Cong Textile&Garment Co. 
8 Truong Chinh St.,Tan Binh Dist,Hcmc,Vietnam 
电    话：0084-8-8153968 
传    真：0084-8-8153932 
电子邮件：tcm@thanhcong.com
洪都拉斯求购：Color Lights Use On Clothes:With Colors Of White,Blue,Red And Green
联系名址：Ms.Teresa Corrales De Palacios 
Escuela La Estancia 
Tegucigalpa,Honduras 
电    话：00504-2338559 
传    真：00504-2338559 
电子邮件：tobypal@cablecolor.hn
多米尼加共和国求购：Semi Precious Plastic Beads,Ornamental Beads
联系名址：Mr.Luis Abate 
Atocha Jewerly 
Calle Magante No.7,Arroyo Hondo Santo Domingo,Dominican Requblic 
电    话：001-809-7327790 
传    真：001-809-7327790 
电子邮件：luisabate7@yahoo.com
多米尼加共和国求购：Women Underwear
联系名址：Mr.Carlos Javier 
Medinor,S.A. 
Av.Circunvalacion No.415,Edif,Mino Sanchez,Santiago,Dominican Republic 
电    话：001-809-9710059 
传    真：001-809-9714999 
电子邮件：medinor.sa@codetel.net.do
匈牙利求购：Underwear,Clothing
联系名址：Diadal Rt. 
Hungary 
电    话：0036-96-241511 
传    真：0036-96-241168 
电子邮件：diadalrt@matavnet.hu
英国求购：Disney Toe Socks,Winnie The Pooh Etc.
联系名址：Mr.Alan Charlish 
Alan Charlish 
89 Sewall Highway,Coventry,West Midlands,United Kingdom 
电    话：0044-2476-728379 
传    真：0044-2476-728378
德国求购：Fashion(High Quality)
联系名址：Mr.Peter Roehrich 
Casa Pitti 
Euromoda Abt.A251 Anton-Kux-Str.2 D-41460 Neuss,Germany 
电    话：0049-2131-101066 
传    真：0049-2131-129320
波兰求购：Industrial Tex
联系名址：Mr.Marcin Wajdzik 
Torpol 
Ul.Waly Piastowskie 1 Gdansk 80-855,Poland 
电    话：0048-58-6843400 
传    真：0048-58-6943402 
电子邮件：torpol@torpol.com
巴拉圭求购：Sport Garments For Massive Sales
联系名址：Mrs.Mariam Rachid Lichi 
Safio 
Yegros 866 E/Manuel Dominguez YF.R.Moreno;Asuncion,Paraguay 
电    话：00595-21-449897 
传    真：00595-21-496335 
电子邮件：safio@rieder.net.py
日本求购：Glass Beads
联系名址：Mr.Michio Ishikawa 
Ishikawa Ryuichirou Shouten Co.,Ltd. 
6-1-21 Toro,Shizuoka,Japan 422-8033,Japan 
电    话：0081-54-2851237 
传    真：0081-54-2850179 
电子邮件：irys-souv@biglobe.ne.jp
巴拉圭求购：Garments,Shorts With Inside Pockets,T-Shirts
联系名址：Mr.Oscar Almada Galeano 
Tejitex 
Asuncion,Paraguay 
电    话：00595-21-302512 
传    真：00595-21-331359 
电子邮件：oma@cmm.com.py
波兰求购：Textiles,Polyester,Nylon,Nets,Hemp Fabrics
联系名址：Ms.Urszula Orlowska 
Akan 
Ul.Norwicka 6 Gdansk 80-557,Poland 
电    话：0048-58-3431713 
传    真：0048-58-3431713 
电子邮件：akan@akan.pl
巴拉圭求购：Textiles And Threads,Jacquard For Spring Mattress
联系名址：Mr.Luis Frutos 
Suenolar S.A. 
Ruta II,Km 38;Ypacarai,Paraguay 
电    话：00595-513-32358 
传    真：00595-513-32038 
电子邮件：suenolar@telesurf.com.py
巴拉圭求购：Garmen
联系名址：Mrs.Lourdes Galeano 
Comagric S.R.L. 
San Alfonzo 4394;Asuncion,Paraguay 
电    话：00595-21-603972 
传    真：00595-21-603972 
电子邮件：464582@telesurf.com.py
英国求购：T-Shirts,Su
联系名址：Mr.B Izekor 
Lynx Marketing&Promotions 
17 Branham House,Boyard Road,London,SE186UJ,United Kingdom 
电    话：0044-20-83164950 
传    真：0044-20-83164950 
电子邮件：benizekor@yahoo.co.uk
巴拉圭求购：Uniforms Of Various Types For Diffferent Companies
联系名址：Mr.Marcelo Lopez 
Multigrafic 
Yegros 16666 C/5ta Avda;Asuncion,Paraguay 
电    话：00595-21-375131 
传    真：00595-21-375131 
电子邮件：marlosu@skytel.com.py
加拿大求购：Outerwear,Textiles Designed For Bug Protection
联系名址：Mr.Phil Resch 
Multi Mesh Distribution Inc. 
177 Main Street,Dartmouth,Nova Scotia B2X 1W1,Canada 
电    话：001-902-4356419 
传    真：001-902-4349400 
电子邮件：bugmenot@hfx.estlink.ca
加拿大求购：Uniforms And Infants Clothing
联系名址：Mr.Kevin Jardine 
Ottawa Valley Uniforms 
6642 Cherrystone Drive,Kars Ontario,K0A 2E0,Canada 
电    话：001-613-4893737 
传    真：001-613-4891922 
电子邮件：ovu@igs.net
墨西哥求购：Zippers,Lace,Webbing、Trimming,Ribbon
联系名址：Mr.Erick Rosales 
Corporacion Del Vestir Sa De Cv 
Juan Angulo No 38 Col Mexico Nuevo Cp 529666 Atizapan De Zaragoza Edo De Mexico 
电    话：0052-55-58227225 
传    真：0052-55-58227225 
电子邮件：covestirl@prodigy.net.mx
法国求购：Garments
联系名址：Mr.Moise Dato 
Dato 
8 Rue D’osnabruck 49100 Angers,France 
电    话：0033-22-41426634 
传    真：0033-22-41347808
巴西求购：Needlework Films,Accessories For Needlework
联系名址：Mr.Bin Lam 
Lanmax 
Brazil 
电    话：0055-11-69410333 
传    真：0055-11-61912966 
电子邮件：bin@lanmax.com.br
英国求购：Cushion Cover,Bedding Set&Throw,Need Samples
联系名址：Ms.Grace Gong 
GY International Ltd. 
United Kingdom 
电    话：0044-7866-031319 
传    真：0044-1442-244442
巴西求购：Textiles Sources
联系名址：Mr.Kawano 
Kurita Do Brasil Ltda. 
Av.Eng Eusebio Stevaux,1469 Sao Paulo-Sp,Brazil 
电    话：0055-11-56868388 
传    真：0055-11-56866365 
电子邮件：kawano@kurita.com.br
加拿大求购：Tarpaulins,Awnings,Covers,Industrial Tote Bags
联系名址：Mr.Paul Alimento 
Bridport Industries Ltd. 
205 Bluewater Road,Bedford,Nova Scotia,B4B 1H1,Canada 
电    话：001-902-8352888 
传    真：001-902-8352352 
电子邮件：bridport@auracom.com
巴西求购：Textile Thre
联系名址：Dr.Rafael Kalaora 
Morita Maquinas Industrias De Costura E Bordado 
R.Jose Paulino,793/795 01120-001 Sao Paulo-Sp,Brazil 
电    话：0055-11-32248724 
传    真：0055-11-32248224 
电子邮件：rafaelkalaora@ig.com.br
美国求购：Vinyl Door Mats And Industrial Runners
联系名址：Mr.John Hurley 
Hurley Mat Co.,B.F.5601 Bayshore Blvd.,Tampa,Fl 33611,U.S.A. 
电    话：001-813-8370616 
传    真：001-813-8372527 
电子邮件：sales@hurleymat.com
英国求购：Ladies And Gent Underwears
联系名址：Ms.Catherine Otam 
Otam Fine Lingerie 
54 Northfield Rd.,East Ham,London,United Kingdom 
电    话：0044-208-4710813 
传    真：0044-208-4710813
美国求购：General Wedding Garment Accessories
联系名址：Mr.Robert Won 
Atlanta Wholesale Center,Inc. 
135 Veterans Memorial Hwy.Se,Mableton,Ga 30126,U.S.A. 
电    话：001-770-9487425 
传    真：001-770-7320011 
电子邮件：robert@atlantawholesale.com
孟加拉国求购：Interlining
联系名址：Osman Textiles Limited 
Jahangir Tower(4rh Floor) 10,Karwan Bazar,Dhaka-1215,Bangladesh 
电    话：00880-2-8118151 
传    真：00880-2-9132172 
电子邮件：otl@dhaka.net
英国求购：All Types Of Curtain Rods And Accessories
联系名址：Mr.Ikechi Anyanwu 
Mater-D Network 
29 Swan House,209 High St.,Ponders End,London,United Kingdom 
电    话：0044-7958688124 
传    真：0044-8707517318
美国求购：Carboard Textile And Furniture Patterns
联系名址：Mr. Randall York 
Pate’s Cardboard Supplies 
362 Reed Creek Rd.,P.O.Box937,Ramseur,Nc 27316,U.S.A. 
电    话：001-336-8242515 
传    真：001-336-8241725
肯尼亚求购：Filament Yarns,Filament Jacquard
联系名址：芳泉企業 
P.O.Box87789,Mombasa,Kenya 
电    话：00254-11-221230 
传    真：00254-11-221188
日本求购：Hair Accessory
联系名址：Mr.Kazuhiro Okuda 
Doberman 
2-21-6 Honjyonishi,Kita-Ku,Osaka 531-0073,Japan 
电    话：0081-6-63721731 
传    真：0081-6-63725579 
电子邮件：kazuokuda@gol.com
英国求购：Underwear
联系名址：Ms.Jinxiang O’brien 
O’brien International Trading Co.,Ltd. 
Rosehill Business Center,Derby,Derbyshire,DE23 6RH,United Kingdom 
电    话：0044-1332-738611 
传    真：0044-1332-738611
香港求购：Hair Accessories And Hair Care Items
联系名址：Miss Vicki Tjan 
Fire Fox International Limited 
17/F,China Merchants Building,152-155 Connaught Road Central,Sheung Wan,Hong Kong 
电    话：00852-27307481 
传    真：00852-27351781 
电子邮件：firefox_intl@yahoo.com.hk
美国求购：Swiss Embroidered Emblems
联系名址：Ms.Karen Burgeson 
Hallmark Emblems,Inc. 
2401 Tampa St.,Tampa,Fl 33602,U.S.A. 
电    话：001-813-2235427 
传    真：001-813-2730564
土耳其求购：Textile Dye Stuff,Textile Finished Products
联系名址：Mr.Ertan Tinas 
Tns Dis Tic.Paz.Ve Danismanlik Ltd.Sti. 
Inkilap Cad,Kocibey Sok,No:2,Kat:5,Aksaray,Istanbul,Turkey 
电    话：0090-212-5892307 
传    真：0090-212-5568570 
电子邮件：tns@kobiline.com
美国求购：Draperies,Fabrics
联系名址：Ms.Suzanne Engels 
Molly’s Southern Draperies,Inc. 
4931 Nassau St.,W.,Tampa,Fl 33607,U.S.A. 
电    话：001-813-2898973 
传    真：001-813-6360064
俄国求购：Hardware For Apparel,Cotton,Wool
联系名址：Mr.Demidov 
Firma D-S 
11,Syromyatnicheskaya St.,Moscow, Russian Federation 
电    话：007-095-9161239 
传    真：007-095-9161239 
电子邮件：lingroad@mtu-net.ru
土耳其求购：Textile Products,Outwear
联系名址：Mr.Bilge Budeyri 
Polyart Insaat Turizm Ve Dis Tic.Ltd.Sti. 
Turkey 
电    话：0090-212-2659650 
传    真：0090-212-2659651 
电子邮件：bilgeb@polyart-ist.com
英国求购：Workwear
联系名址：Mr.Deepak S. 
PeniprideTex(UK) 
United Kingdom 
电    话：0044-1205-658021 
传    真：0044-1205-658022
英国求购：Men&Women Sweaters&Cardigans
联系名址：Mr. Charles Niemand 
Akm Import&Export Ltd. 
4 Craven Court,Atlantic St.,Altrincham,Altrincham,Cheshire,United Kingdom 
电    话：0044-161-9296859 
传    真：0044-161-9288827
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